








Highlight





 

 
UNIVERSITAS MUHAMMADIYAH JAKARTA 
FAKULTAS ILMU PENDIDIKAN 
PROGRAM STUDI PENDIDIKAN MATEMATIKA 

RENCANA PEMBELAJARAN SEMESTER 

MATA KULIAH KODE Bobot (sks) SEMESTER Tgl Penyusunan 

Teknik Lobi dan Negosiasi PIK 
2213 

2 TM 4 7 Maret 2021 

OTORISASI Dosen Pengampu Mata Kuliah Gugus Kendali Mutu Ka Prodi 

 
 
 
 
 
Amin Shabana, S.Sos., M.Si. 
Mulkan Habibi, S.Kom.I., M.I.Kom. 

 
 
 
 
 
Amin Shabana, S.Sos., M.Si 

 
 
 
 
 
Dr. Oktaviana Purnamasari 
M.Si. 

CPL Sikap: 
1. Bertakwa kepada Allah SWT dan mampu menunjukkan sikap sebagai pencerah dan pemberdaya sesuai dengan nilai-nilai Islam yang 
berkemajuan  
2. Menjunjung tinggi nilai kemanusiaan dalam menjalankan tugas berdasarkan agama, moral, dan etika;  
3. Menginternalisasi nilai, norma, dan etika akademik;  
4. Berperan sebagai warganegara yang bangga dan cinta tanah air, memiliki nasionalisme 
5. Menghargai keanekaragaman budaya, pandangan, agama,dan kepercayaan, serta pendapat atau temuan orisinal orang lain;  
9. Menunjukkan sikap bertanggungjawab atas pekerjaan di bidang keahliannya secara mandiri;  
 
Keterampilan Umum: 

1. Mampu menerapkan pemikiran logis, kritis, sistematis, dan inovatif dalam konteks pengembangan atau implementasi ilmu pengetahuan 
dan teknologi yang memperhatikan dan menerapkan nilai humaniora yang sesuai dengan bidang keahliannya.  

2. Mampu menunjukkan kinerja mandiri, bermutu, dan terukur 
9. Mampu mengambil keputusan secara tepat dalam konteks penyelesaian masalah di bidang keahliannya, berdasarkan hasil analisis 

terhadap informasi dan data  
Keterampilan Khusus: 

1. Mengimplementasikan ilmu Komunikasi di bidang PR, advertising atau Penyiaran dalam praktik pekerjaan 
2. Mampu beradaptasi terhadap situasi sosial yang dihadapi 
3. Menguasai konsep teoritis bidang pengetahuan tertentu secara umum, dan konsep teoritis bagian khusus dalam bidang 

pengetahuan tersebut secara mendalam, serta mampu memformulasikan teknik lobi dan negosiasi dalam bidang PR, advertising 
atau Penyiaran.  



 
Penguasaan Pengetahuan: 
Menguasai prinsip-prinsip dan kaidah teknik lobi dan negosiasi dalam bidang PR, advertising atau Penyiaran.  

. 

Deskripsi Singkat MK 
Teknik Lobby dan Negosiasi merupakan mata kuliah yang membekali pengetahuan dan keterampilan mahasiswa dengan 
mengedepankan penguasaan topik utama yaitu 1. Definisi dan pengertian lobi. 2. Posisi dan hubungan lobi dengan komunikasi. 3. 
Fungsi dan persiapan lobi. 4. Sasaran dan tujuan lobi. 5. Pengertian negosiasi. 6. Paradigma dan langkah-langkah negosiasi. 7. 
Strategi dalam negosiasi. 8. Definisi dan pengertian diplomasi. 9. Fungsi diplomasi dan Diplomasi sebagai profesi. 
 

Bahan Kajian  
1. Kontrak belajar : gambaran umum lobi & negosiasi 

2. Pengertian dan aspek lobi : posisi dan hubungan lobi dengan komunikasi 

3. Pengertian persuasi ; persuasi VS propaganda dan indoktrinasi 

4. Hubungan antara lobi dan negosiasi terhadap fungsi PR, Advertising dan Penyiaran 

5. Mengatasi situasi deadlock : mediasi, konsiliasi, arbitrase 

6. Langkah dan strategi loby dalam PR, Advertising dan Penyiaran 

7. Teknik negosiasi ; unsur penting dalam negosiasi dalam PR, Advertising dan Penyiaran 

8. Identifikasi isu – isu dan topik negosiasi dalam PR, Advertising dan Penyiaran 

9. Merencanakan strategi bernegosiasi dalam PR, Advertising dan Penyiaran 

10. Etika bernegosiasi 

11. Hambatan dalam lobi dan negosiasi 

12. Konflik dalam lobi dan negosiasi 

13. Masalah komunikasi dalam lobi dan strategi menghadapi orang 

14. Memahamiteknik negosiasi . 

 

Pustaka Utama :  
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Deepak Malhotra, 2016. Negotiating the Impossible: How to Break Deadlocks and Resolve Ugly Conflicts 
Tim Castle, 2018. The Art of Negotiation: How to get what you want 
Aaron Paul Effective.2019 Communication:How to Make Your Conversations More Meaningful, Speak Confidently and Stay in Control of 
Conversations at Work and in Relationships 

Lewicky, Roy J, Bruce Berry, David M.Sanders, 2012, Negosiasi (terj.), ed 6. 
Salemba Humanika, Jakarta 

Lewicky, Roy J, Bruce Berry, David M.Sanders, 2008, Essentials of Negotiation, McGrawHillIrwin, Boston, USA 
Hariwijaya, 2008, Strategi Bernegosiasi: dilengkapi test Psikometrik, Oryza, Yogyakarta 
Istijanto, 2007, Seni Menaklukkan Penjual dengan Negosiasi , Gramedia, Jakarta Adler, Ronald E and Jeanne  
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Pendukung :  

Modul atau literatur lain yang berkaitan dengan media, e-learning, dan macromedia flash 

Media Pembelajaran Perangkat lunak : Perangkat keras : 

Online via Zoom Meeting dan eCampus  

Team Teaching  

Matakuliah Syarat  

 

Mg 
Ke- 

CPMK          
(sbg 

kemampuan 
akhir yg 

diharapkan) 

Indikator Bahan Kajian Metode Pembelajaran 
Estimasi Waktu 

(Menit) 
Pengalaman Belajar 

Kriteria & 
Teknik 

Penilaian 

Bobot 
Penilaian 

(%) 

(1) (2) (3) (4) (5) (6) (7) (8) (9) 

1 Memahami 
kontrak kuliah 
dan RPS mata 
kuliah Teknik 
Lobi dan 
Negosiasi. 
 

1. Mahasiswa mampu 
menjelaskan kontrak 
kuliah selama 
perkuliahan [C2] 

2. Mahasiswa mampu 
menjelaskan RPS 
selama dalam 
pembelajaran [C2] 

3. Mahasiswa 
mengetahui tujuan 
dan ruang lingkup 
mata kuliah Pengantar 
Penyiaran [C3] 

Pemaparan 
Kontrak Kuliah 
dan RPS 

Pembelajaran dilaksanakan 
secara online (dalam jaringan) 
 
Synchronous : 
- Presentasi 
- Diskusi 
- Tanya Jawab 
Menggunakan aplikasi Zoom 
dan eCampus 
 
Asynchronous : 
- Mahasiswa menonton 

video penjelasan dosen  
- Mahasiswa menjawab soal 

/ pertanyaan 
 

Kuliah  
[TM : 1x(3x50’)] 
 

 

 

Mahasiswa mematuhi 
kontrak kuliah dan 
RPS matakuliah 
Pengantar Penyiaran. 
[C5] 

Kriteria: 
Sikap, 
Penguasaan 
dan 
ketrampilan 
 
Teknik 
Penilaian: 
Observasi 
Partisipasi 
Unjuk Kerja 

7,14 

2 Memahami 
gambaran 
umum 
tentang lobi, 
negosiasi, 
pengertian 
dan aspek 
lobi 

 

Mahasiswa memahami ttg: 

1. Pengertian dan 
Definisi lobi [C3] 

2. Posisi dan 
hubungan lobi 
dengan 
komunikasi [C3] 

3. Fungsi dan 

1. Pengerti
an dan 
Definisi 
lobi [C3] 

2. Posisi 
dan 
hubung
an lobi 
dengan 

Pembelajaran dilaksanakan 
secara online (dalam jaringan) 
 
Synchronous : 
- Presentasi 
- Diskusi 
- Tanya Jawab 
Menggunakan aplikasi Zoom 
dan eCampus 

Kuliah  
[TM : 1x(3x50’)] 
 

 

 

Mahasiswa berdiskusi 
dengan dosen 
selanjutnya 
menganalisis 
pengertian dan tujuan 
lobi 
[C4] 

Kriteria: 
Sikap, 
Penguasaan 
dan 
ketrampilan 
 
Penilaian: 
Observasi 
Partisipasi 

7,14 



Mg 
Ke- 

CPMK          
(sbg 

kemampuan 
akhir yg 

diharapkan) 

Indikator Bahan Kajian Metode Pembelajaran 
Estimasi Waktu 

(Menit) 
Pengalaman Belajar 

Kriteria & 
Teknik 

Penilaian 

Bobot 
Penilaian 

(%) 

(1) (2) (3) (4) (5) (6) (7) (8) (9) 

 persiapan lobi 
[C3} 

4. Tujuan lobi [C3} 
 
Mahasiswa mampu 
menyimpulkan pengertian 
dan tujuan lobi 

 
 

komunik
asi [C3] 

3. Fungsi 
dan 
persiap
an lobi 
[C3} 

4. Tujuan 
lobi [C3} 
 

 

 
Asynchronous : 
- Mahasiswa menonton 

video penjelasan dosen  
- Mahasiswa membaca 

paper / jurnal 
 

Unjuk Kerja 

3 
 
 
 
 

Memahami 
Pengertian 
persuasi ; 
persuasi VS 
propaganda dan 
indoktrinasi 
 

a. Mahasiswa memahami 
Pengertian persuas [C3] 

b. Mahasiswa bisa 
membedakan persuasi 
dengan propaganda 
[C3] 

c. Mahasiswa bisa 
membedakan persuasi 
dengan indoktrinasi [C3] 
 

a. Pengertian 
persuasi 
b. Pengertian 
propaganda  
c.Pengertian 
indoktrinasi 
d. Contoh dan 
praktek 
Pengertian 
persuasi ; 
persuasi VS 
propaganda dan 
indoktrinasi 
 

Pembelajaran dilaksanakan 
secara online (dalam jaringan) 
 
Synchronous : 
- Presentasi 
- Diskusi 
- Tanya Jawab 
Menggunakan aplikasi Zoom 
dan eCampus 
 
Asynchronous : 
- Mahasiswa menonton 

video penjelasan dosen  
- Mahasiswa mendengarkan 

rekaman audio penjelasan 
dosen  

- Mahasiswa menjawab soal 
/ pertanyaan 

- Mahasiswa membaca 
buku / paper / jurnal 

Kuliah  
[TM : 1x(3x50’)] 
 
 

Mahasiswa berdiskusi 
dengan dosen 
selanjutnya 
menganalisis 
Pengertian persuasi ; 
persuasi VS 
propaganda dan 
indoktrinasi [C4] 

Kriteria: 
Sikap, 
Penguasaan 
dan 
ketrampilan 
 
Penilaian: 
Observasi 
Partisipasi 
Unjuk Kerja 

7,14 

4 Memahami 
Hubungan antara 
lobi dan 

1. Mahasiswa mampu 
Hubungan antara lobi 
dan negosiasi 

1.Hubungan 
antara lobi dan 
negosiasi 

Pembelajaran dilaksanakan 
secara online (dalam jaringan) 
 

Kuliah  
[TM : 1x(3x50’)] 
 

Mahasiswa berdiskusi 
dengan dosen 
selanjutnya 

Kriteria: 
Sikap, 
Penguasaan 

7,14 



Mg 
Ke- 

CPMK          
(sbg 

kemampuan 
akhir yg 

diharapkan) 

Indikator Bahan Kajian Metode Pembelajaran 
Estimasi Waktu 

(Menit) 
Pengalaman Belajar 

Kriteria & 
Teknik 

Penilaian 

Bobot 
Penilaian 

(%) 

(1) (2) (3) (4) (5) (6) (7) (8) (9) 

negosiasi 
terhadap fungsi 
PR, Advertising 
dan Penyiaran 

terhadap fungsi PR 
[C2] 

2. Hubungan antara lobi 
dan negosiasi 
terhadap fungsi 
advertising 

3. Mahasiswa mampu 
menjelaskan 
Hubungan antara lobi 
dan negosiasi 
terhadap fungsi 
Penyiaran [C3] 

terhadap fungsi 
PR [C2] 
2.Hubungan 
antara lobi dan 
negosiasi 
terhadap fungsi 
advertising 
3. Mahasiswa 
mampu 
menjelaskan 
Hubungan antara 
lobi dan 
negosiasi 
terhadap fungsi 
Penyiaran [C3]  

Synchronous : 
- Presentasi 
- Diskusi 
- Tanya Jawab 
Menggunakan aplikasi Zoom 
dan eCampus 
 
Asynchronous : 
- Mahasiswa menonton 

video penjelasan dosen  
- Mahasiswa mendengarkan 

rekaman audio penjelasan 
dosen  

- Mahasiswa menjawab soal 
/ pertanyaan 

- Mahasiswa membaca 
buku / paper / jurnal 
 

 menganalisis 
Hubungan antara lobi 
dan negosiasi 
terhadap fungsi PR, 
Advertising dan 
Penyiaran [C4] 

dan 
ketrampilan 
 
Penilaian: 
Observasi 
Partisipasi 
Unjuk Kerja 

5 Memahami 
Mengatasi situasi 
deadlock : 
mediasi, 
konsiliasi,  

a. Mahasiswa mampu 
menjelaskan dalam 
mengatasi deadlock  
[C2] 

b. Mahasiswa mampu 
menjelaskan melakukan 
mediasi [C2]  

c. Mahasiswa mampu 
menjelaskan pentingnya 
konsiliasi [C2] 
 

a. Pengantar 
b. Pengertian 
mengatasi 
deadlock  

[C2] 
c.Mahasiswa 
mampu 
menjelaskan 
melakukan 
mediasi [C2]  
d. Mahasiswa 

mampu 
menjelaskan 
pentingnya 
konsiliasi [C2] 

 

Pembelajaran dilaksanakan 
secara online (dalam jaringan) 
 
Synchronous : 
- Presentasi 
- Diskusi 
- Tanya Jawab 
Menggunakan aplikasi Zoom 
dan eCampus 
 
Asynchronous : 
- Mahasiswa menonton 

video penjelasan dosen  
- Mahasiswa mendengarkan 

rekaman audio penjelasan 
dosen  

Kuliah 
[TM: 1x(3x50’)] 
 
 
 

 

Mahasiswa berdiskusi 
dengan dosen 
selanjutnya 
menganalisis 
bagaimana mengatasi 
situasi deadlock : 
mediasi, konsiliasi, 
arbitrase [C3] 

Kriteria: 
Sikap, 
Penguasaan 
dan 
ketrampilan 
 
Penilaian: 
Observasi 
Partisipasi 
Unjuk Kerja 

7,14 



Mg 
Ke- 

CPMK          
(sbg 

kemampuan 
akhir yg 

diharapkan) 

Indikator Bahan Kajian Metode Pembelajaran 
Estimasi Waktu 

(Menit) 
Pengalaman Belajar 

Kriteria & 
Teknik 

Penilaian 

Bobot 
Penilaian 

(%) 

(1) (2) (3) (4) (5) (6) (7) (8) (9) 

- Mahasiswa menjawab soal 
/ pertanyaan 
 

6 
 

Memahami 
Langkah dan 
strategi loby 
dalam PR, 
Advertising dan 
Penyiaran 
 

Mahasiswa mampu 
memahami bentuk-bentuk 
dan strategi lobi dalam PR, 
Advertising dan Penyiaran 

 
 

a.Pengertian 
b.Bentuk lobi   
c. strategi lobi 
dalam PR, 
Advertising dan 
Penyiaran 
 

Pembelajaran dilaksanakan 
secara online (dalam jaringan) 
 
Synchronous : 
- Presentasi 
- Diskusi 
- Tanya Jawab 
Menggunakan aplikasi Zoom 
dan eCampus 
 
Asynchronous : 
- Mahasiswa menonton 

video penjelasan dosen  
- Mahasiswa mendengarkan 

rekaman audio penjelasan 
dosen  

- Mahasiswa menjawab soal 
/ pertanyaan 
 

Kuliah  
[TM : 1x(3x50’)] 
 
 

 

Mahasiswa berdiskusi 
dengan dosen 
selanjutnya 
menganalisis 
Langkah dan 
strategi loby dalam 
PR, Advertising dan 
Penyiaran 
 [C6] 

Kriteria: 
Sikap, 
Penguasaan 
dan 
ketrampilan 
 
Penilaian: 
Observasi 
Partisipasi 
Unjuk Kerja 

7,14 

7 
 

Memahami 
Teknik negosiasi 
;unsur penting 
dalam negosiasi 
dalam PR, 
Advertising dan 
Penyiaran  
 
 
 
 
Kuis 

a. Mahasiswa mampu 
memahami Teknik 
negosiasi 

b. Mahasiswa mampu 
memahami unsur 
penting dalam 
negosiasi dalam PR, 
Advertising dan 
Penyiaran 

 
 
Mhs memahami ttg. Materi 

a. Pengant
ar 

b. Teknik 
negosia
si 

c. Unsur 
penting 
dalam 
negosia
si 
dalam 
PR, 

Pembelajaran dilaksanakan 
secara online (dalam jaringan) 
 
Synchronous : 
- Diskusi 
- Tanya Jawab 
Menggunakan aplikasi Zoom 
dan eCampus 
 
Asynchronous : 
- Mahasiswa menjawab soal 

/ pertanyaan 

Kuliah  
[TM : 1x(3x50’)] 
 
 

 

Mahasiswa berdiskusi 
dengan dosen dan 
menganalisis Teknik 
negosiasi ; unsur 
penting dalam 
negosiasi dalam PR, 
Advertising dan 
Penyiaran  
 [C6] 

Kriteria: 
Sikap, 
Penguasaan 
dan 
ketrampilan 
 
Penilaian: 
Observasi 
Partisipasi 
Unjuk Kerja 

7,14 



Mg 
Ke- 

CPMK          
(sbg 

kemampuan 
akhir yg 

diharapkan) 

Indikator Bahan Kajian Metode Pembelajaran 
Estimasi Waktu 

(Menit) 
Pengalaman Belajar 

Kriteria & 
Teknik 

Penilaian 

Bobot 
Penilaian 

(%) 

(1) (2) (3) (4) (5) (6) (7) (8) (9) 

perkuliahan secara umum 
dari pertemuan ke 2 s/d ke 
6 

Advertis
ing dan 
Penyiar
an 

 
 
 
 
 
 
 
 
Materi 
perkuliahan dari 
pertemuan ke 2 
s/d ke 6 

 

U T S 
(Ujian Tertulis) 

9 
 

Memahami dan 
merencanakan 
strategi 
bernegosiasi 
dalam PR, 
Advertising dan 
Penyiaran 
Jenis Penyiaran 

a. Mahasiswa mampu 
merencanakan strategI 
bernegosiasi  
b. Mahasiswa mampu 
memahami bentuk-bentuk 
dan strategi negosiasi 
dalam PR, Advertising dan 
Penyiaran 
 [C4]  

 

a. Pengantar 
b. Strategi 

bernegosiasi  
c. Bentuk-bentuk 
dan strategi 
negosiasi dalam 
PR, Advertising 
dan Penyiaran 

 

Pembelajaran dilaksanakan 
secara online (dalam jaringan) 
 
Synchronous : 
- Presentasi 
- Diskusi 
- Tanya Jawab 
Menggunakan aplikasi Zoom 
dan eCampus 
 
Asynchronous : 
- Mahasiswa menonton 

video penjelasan dosen  
- Mahasiswa mendengarkan 

rekaman audio penjelasan 
dosen  

Kuliah [TM: 
1x(3x50’)] 
 

 

Mahasiswa berdiskusi 
dengan dosen 
selanjutnya 
menganalisis 
Merencanakan strategi 
bernegosiasi dalam 
PR, Advertising dan 
Penyiaran 
 [C6] 

Kriteria: 
Sikap, 
Penguasaan 
dan 
ketrampilan 
 
Penilaian: 
Observasi 
Partisipasi 
Unjuk Kerja 

7,14 



Mg 
Ke- 

CPMK          
(sbg 

kemampuan 
akhir yg 

diharapkan) 

Indikator Bahan Kajian Metode Pembelajaran 
Estimasi Waktu 

(Menit) 
Pengalaman Belajar 

Kriteria & 
Teknik 

Penilaian 

Bobot 
Penilaian 

(%) 

(1) (2) (3) (4) (5) (6) (7) (8) (9) 

- Mahasiswa menjawab soal 
/ pertanyaan 
 

10 
 

Memahami Etika 
bernegosiasi 
 

Mahasiswa mampu 
Pengertian etika dalam 
negosiasi [C4]  

 

a. Pengantar 
b. Pengertian 

etika dalam 
negosiasi 

Pembelajaran dilaksanakan 
secara online (dalam jaringan) 
 
Synchronous : 
- Presentasi 
- Diskusi 
- Tanya Jawab 
Menggunakan aplikasi Zoom 
dan eCampus 
 
Asynchronous : 
- Mahasiswa menonton 

video penjelasan dosen  
- Mahasiswa mendengarkan 

rekaman audio penjelasan 
dosen  

- Mahasiswa menjawab soal 
/ pertanyaan 
 

Kuliah [TM: 
1x(3x50’)] 
 

 

Mahasiswa berdiskusi 
dengan dosen 
selanjutnya 
menganalisis Etika 
bernegosiasi 
 [C6] 

Kriteria: 
Sikap, 
Penguasaan 
dan 
ketrampilan 
 
Penilaian: 
Observasi 
Partisipasi 
Unjuk Kerja 

7,14 

11 
 

Memahami 
Hambatan dalam 
lobi dan 
negosiasi 

a. Mahasiswa 
mampu 
memahami 
hambatan dalam 
lobi 

b. Mahasiswa 
mampu 
memahami 
hambatan dalam 
negosiasi[C4]  

 

a. Pengantar 
b. Hambatan 
dalam lobi 
c. Hambatan 
dalam negosiasi  

 

Pembelajaran dilaksanakan 
secara online (dalam jaringan) 
 
Synchronous : 
- Presentasi 
- Diskusi 
- Tanya Jawab 
Menggunakan aplikasi Zoom 
dan eCampus 
 
Asynchronous : 
- Mahasiswa menonton 

Kuliah [TM: 
1x(3x50’)] 

 

 

Mahasiswa berdiskusi 
dengan dosen 
selanjutnya 
menganalisis 
Hambatan dalam lobi 
dan negosiasi [C6] 

Kriteria: 
Sikap, 
Penguasaan 
dan 
ketrampilan 
 
Penilaian: 
Observasi 
Partisipasi 
Unjuk Kerja 

7,14 



Mg 
Ke- 

CPMK          
(sbg 

kemampuan 
akhir yg 

diharapkan) 

Indikator Bahan Kajian Metode Pembelajaran 
Estimasi Waktu 

(Menit) 
Pengalaman Belajar 

Kriteria & 
Teknik 

Penilaian 

Bobot 
Penilaian 

(%) 

(1) (2) (3) (4) (5) (6) (7) (8) (9) 

video penjelasan dosen  
- Mahasiswa mendengarkan 

rekaman audio penjelasan 
dosen  

- Mahasiswa menjawab soal 
/ pertanyaan 
 

12 
 

Memahami 
Konflik dalam 
lobi dan 
negosiasi 
 

a. Mahasiswa 
mampu 
memahami 
konflik dalam lobi 

b. Mahasiswa 
mampu 
memahami 
konflik dalam 
negosiasi 
 [C4]  

 

a. Pengantar 
b. Konflik dalam 
lobi 
c. Konflik dalam 

negosiasi  
 

Pembelajaran dilaksanakan 
secara online (dalam jaringan) 
 
Synchronous : 
- Presentasi 
- Diskusi 
- Tanya Jawab 
Menggunakan aplikasi Zoom 
dan eCampus 
 
Asynchronous : 
- Mahasiswa menonton 

video penjelasan dosen  
- Mahasiswa mendengarkan 

rekaman audio penjelasan 
dosen  

- Mahasiswa menjawab soal 
/ pertanyaan 
 

Kuliah [TM: 
1x(3x50’)] 
 

 

Mahasiswa berdiskusi 
dengan dosen 
selanjutnya 
menganalisis Konflik 
dalam lobi dan 
negosiasi 
 [C6] 

Kriteria: 
Sikap, 
Penguasaan 
dan 
ketrampilan 
 
Penilaian: 
Observasi 
Partisipasi 
Unjuk Kerja 

7,14 

13 
 

Memahami 
Masalah 
komunikasi 
dalam lobi dan 
strategi 
menghadapi 
orang 
 

a. Mahasiswa mampu 
memahami masalah 
komunikasi 
b. Mahasiswa mampu 
memahami komunikasi 
yang efektif [C4]  

 

a. Pengantar 
b. Hambatan 

komunikasi  
c. Pengertian  

Komunikasi 
yang efektif 

Pembelajaran dilaksanakan 
secara online (dalam jaringan) 
 
Synchronous : 
- Presentasi 
- Diskusi 
- Tanya Jawab 
Menggunakan aplikasi Zoom 

Kuliah [TM: 
1x(3x50’)] 
 

 

Mahasiswa berdiskusi 
dengan dosen 
selanjutnya 
menganalisis Masalah 
komunikasi dalam lobi 
dan strategi 
menghadapi orang 
 [C6] 

Kriteria: 
Sikap, 
Penguasaan 
dan 
ketrampilan 
 
Penilaian: 
Observasi 

7,14 



Mg 
Ke- 

CPMK          
(sbg 

kemampuan 
akhir yg 

diharapkan) 

Indikator Bahan Kajian Metode Pembelajaran 
Estimasi Waktu 

(Menit) 
Pengalaman Belajar 

Kriteria & 
Teknik 

Penilaian 

Bobot 
Penilaian 

(%) 

(1) (2) (3) (4) (5) (6) (7) (8) (9) 

dan eCampus 
 
Asynchronous : 
- Mahasiswa menonton 

video penjelasan dosen  
- Mahasiswa mendengarkan 

rekaman audio penjelasan 
dosen  

- Mahasiswa menjawab soal 
/ pertanyaan 
 

Partisipasi 
Unjuk Kerja 

14 
 

Memahami 
Teknik 
Presentasi 
Persuasif  

Mahasiswa mampu 
memahami bagaimana 
Teknik Presentasi 
Persuasif [C4]  

 

a. Pengantar. 
b. Presentasi 

untuk 
negosiasi 

Pembelajaran dilaksanakan 
secara online (dalam jaringan) 
 
Synchronous : 
- Presentasi 
- Diskusi 
- Tanya Jawab 
Menggunakan aplikasi Zoom 
dan eCampus 
 
Asynchronous : 
- Mahasiswa menonton 

video penjelasan dosen  
- Mahasiswa mendengarkan 

rekaman audio penjelasan 
dosen  

- Mahasiswa menjawab soal 
/ pertanyaan 
 

Kuliah [TM: 
1x(3x50’)] 
 

 

Mahasiswa berdiskusi 
dengan dosen 
selanjutnya 
menganalisis 
Memahami pola pikir 
orang lain [C6] 

Kriteria: 
Sikap, 
Penguasaan 
dan 
ketrampilan 
 
Penilaian: 
Observasi 
Partisipasi 
Unjuk Kerja 

7,14 

15 
 

Kuis mhs memahami ttg. Materi 
perkuliahan secara umum 
dari pertemuan ke 9 s/d ke 
14 

Materi 
perkuliahan dari 
pertemuan ke 9 
s/d ke 14 

Pembelajaran dilaksanakan 
secara online (dalam jaringan) 
 
Synchronous : 

Kuliah  
[TM : 1x(3x50’)] 
 

Mahasiswa berdiskusi 
dengan dosen [C6] 

Kriteria: 
Sikap, 
Penguasaan 
dan 

7,14 



Mg 
Ke- 

CPMK          
(sbg 

kemampuan 
akhir yg 

diharapkan) 

Indikator Bahan Kajian Metode Pembelajaran 
Estimasi Waktu 

(Menit) 
Pengalaman Belajar 

Kriteria & 
Teknik 

Penilaian 

Bobot 
Penilaian 

(%) 

(1) (2) (3) (4) (5) (6) (7) (8) (9) 

Menggunakan aplikasi Zoom 
dan eCampus 
 
Asynchronous : 
- Mahasiswa menjawab soal 

/ pertanyaan 
 

 

 

ketrampilan 
 
Penilaian: 
Observasi 
Partisipasi 
Unjuk Kerja 

U A S 
(Ujian Tertulis) 

 
Catatan : 

1. TM : Tatap Muka, BT : Belajar Terstruktur, BM : Belajar Mandiri 
2. [TM: 2x(2 x 50)] dibaca : kuliah tatap muka 2 kali (minggu) x 2 sks x 50 menit = 200 menit (6,67 jam) 
3. [BT:2x(2x60’)]  dibaca : belajar terstruktur 2 kali (minggu) x 2 sks x 60 menit = 240 menit (4 jam) 

[BM:2x(2x60’)] dibaca : belajar mandiri 2 kali (minggu) x 2 sks x 60 menit = 240 menit (4 jam) 
 



 Cari Kelas 

  Kembali ke Daftar     Dosen   Mahasiswa

Detail Kelas (/siakad/data_kelas/detail/403707)

Dosen Pengajar (/siakad/data_pengajar/detail/403707)

Peserta Kelas (/siakad/list_peserta/403707)

Kontrak Kuliah (/siakad/data_kontrakkul/detail/403707)

Jadwal Perkuliahan (/siakad/list_perkuliahan/403707)

Presensi Kelas (/siakad/list_absensi/403707)

Kesan Perkuliahan (/siakad/list_kesanmhs/403707)

Jadwal Ujian (/siakad/list_jadwalujian/403707)

Nilai Perkuliahan (/siakad/set_nilai/403707)

Rekap Kuesioner (/siakad/list_angketkelas/403707)

RPS (/siakad/view_rps/403707)

Tugas Kuliah (/siakad/list_forumkelas/403707)

Program Studi

S1 - Ilmu Komunikasi
Periode

2023/2024 Genap
Mata Kuliah

WP01042317 - Teknik Lobi Negosiasi - 3 SKS
Nama Kelas

J
Kurikulum

2021
Sistem Kuliah

Reguler
Kapasitas

https://siakad.umj.ac.id/siakad/data_kelas/detail/403707
https://siakad.umj.ac.id/siakad/data_pengajar/detail/403707
https://siakad.umj.ac.id/siakad/list_peserta/403707
https://siakad.umj.ac.id/siakad/data_kontrakkul/detail/403707
https://siakad.umj.ac.id/siakad/list_perkuliahan/403707
https://siakad.umj.ac.id/siakad/list_absensi/403707
https://siakad.umj.ac.id/siakad/list_kesanmhs/403707
https://siakad.umj.ac.id/siakad/list_jadwalujian/403707
https://siakad.umj.ac.id/siakad/set_nilai/403707
https://siakad.umj.ac.id/siakad/list_angketkelas/403707
https://siakad.umj.ac.id/siakad/view_rps/403707
https://siakad.umj.ac.id/siakad/list_forumkelas/403707


Sesi Waktu
Rencana &

Realisasi
Materi

Pengajar Ruang Hadir % Absen

1 Rabu, 6
Mar 2024

10:00 -
12:25

Orientasi, Kont
rak Belajar Re
nacana Pemb
elajaran Sem
ester

Orientasi, Kont
rak Belajar Re
nacana Pemb
elajaran Sem
ester

Hari Eko Purwa
nto, S.I.Kom., M.
I.Kom,

GP304 23 95.83 

2 Rabu, 13
Mar 2024

10:00 -
11:00

a. Definisi dan
pengertian lo
bi b. Posisi da
n hubungan l
obi dengan ko
munikasi c. Fu
ngsi dan persi
apan lobi d. S
asaran dan tu
juan lobi

a. Definisi dan
pengertian lo
bi b. Posisi da
n hubungan l
obi dengan ko
munikasi c. Fu
ngsi dan persi
apan lobi d. S
asaran dan tu
juan lobi

Hari Eko Purwa
nto, S.I.Kom., M.
I.Kom,

GP304 21 87.50 

45
Peserta

24



Sesi Waktu
Rencana &

Realisasi
Materi

Pengajar Ruang Hadir % Absen

3 Rabu, 20
Mar 2024

10:00 -
11:00

a. Pengertian
negosiasi b. P
aradigma da
n langkah-lan
gkah negosia
si c. Strategi d
alam negosia
si

a. Pengertian
negosiasi b. P
aradigma da
n langkah-lan
gkah negosia
si c. Strategi d
alam negosia
si

Hari Eko Purwa
nto, S.I.Kom., M.
I.Kom,

18 75.00 

4 Rabu, 27
Mar 2024

10:00 -
11:00

a. Jenis-jenis l
obi a. Tahapa
n lobi b. Fungs
i Lobi b. Teknik
lobi

a. Jenis-jenis l
obi a. Tahapa
n lobi b. Fungs
i Lobi b. Teknik
lobi

Hari Eko Purwa
nto, S.I.Kom., M.
I.Kom,

GP304 24 100.00 



Sesi Waktu
Rencana &

Realisasi
Materi

Pengajar Ruang Hadir % Absen

5 Rabu, 3
Apr 2024

10:00 -
11:00

a. Persiapan l
obi b. Bebera
pa rambu da
n permasalah
an c. Mengorg
anisasikan da
n merencana
kan lobi d. Me
netapkan stra
tegi lobi yang
efektif

a. Persiapan l
obi b. Bebera
pa rambu da
n permasalah
an c. Mengorg
anisasikan da
n merencana
kan lobi d. Me
netapkan stra
tegi lobi yang
efektif

Hari Eko Purwa
nto, S.I.Kom., M.
I.Kom,

GP304 23 95.83 

6 Rabu, 24
Apr 2024

10:00 -
12:25

a. Unsur-unsu
r penting dala
m negosiasi
b. Guidelines
dalam negosi
asi c. Perbeda
an budaya da
n negosiasi

a. Unsur-unsu
r penting dala
m negosiasi
b. Guidelines
dalam negosi
asi c. Perbeda
an budaya da
n negosiasi

M.I.Kom Mulkan
Habibi, S.Kom.I.,
S.Kom.I, M.I.Ko
m
Hari Eko Purwa
nto, S.I.Kom., M.
I.Kom,

GP304 24 100.00 



Sesi Waktu
Rencana &

Realisasi
Materi

Pengajar Ruang Hadir % Absen

7 Rabu, 1 Mei
2024

10:00 -
12:25

Materi pertem
uan ke dua
(2) sampai pe
rtemuan ke e
nam (6)

Materi pertem
uan ke dua
(2) sampai pe
rtemuan ke e
nam (6)

M.I.Kom Mulkan
Habibi, S.Kom.I.,
S.Kom.I, M.I.Ko
m
Hari Eko Purwa
nto, S.I.Kom., M.
I.Kom,

24 100.00 

8 Sabtu, 4
Mei 2024
08:00 -
09:00

Ujian Tengah
Semester (UT
S)

Ujian Tengah
Semester (UT
S)

Hari Eko Purwa
nto, S.I.Kom., M.
I.Kom,

12 50.00 

8 Rabu, 8
Mei 2024

10:00 -
12:25

Ujian Tengah
Semester

Ujian Tengah
Semester

M.I.Kom Mulkan
Habibi, S.Kom.I.,
S.Kom.I, M.I.Ko
m
Hari Eko Purwa
nto, S.I.Kom., M.
I.Kom,

GP304 24 100.00 



Sesi Waktu
Rencana &

Realisasi
Materi

Pengajar Ruang Hadir % Absen

9 Rabu, 15
Mei 2024

10:00 -
12:25

Hakekat Nego
siasi - Signifik
ansi Negosiasi
- Alasan mem
ilih dan menol
ak bernegosia
si - Pandanga
n ttg negosias
i

Hakekat Nego
siasi - Signifik
ansi Negosiasi
- Alasan mem
ilih dan menol
ak bernegosia
si - Pandanga
n ttg negosias
i

M.I.Kom Mulkan
Habibi, S.Kom.I.,
S.Kom.I, M.I.Ko
m
Hari Eko Purwa
nto, S.I.Kom., M.
I.Kom,

GP304 24 100.00 

10 Rabu, 22
Mei 2024

10:00 -
12:25

Jenis-jenis Ne
gosiasi

Jenis-jenis Ne
gosiasi

M.I.Kom Mulkan
Habibi, S.Kom.I.,
S.Kom.I, M.I.Ko
m
Hari Eko Purwa
nto, S.I.Kom., M.
I.Kom,

GP304 24 100.00 

11 Rabu, 29
Mei 2024

10:00 -
12:25

Hakikat Negos
iasi Diskusi kel
ompok

Hakikat Negos
iasi Diskusi kel
ompok

M.I.Kom Mulkan
Habibi, S.Kom.I.,
S.Kom.I, M.I.Ko
m
Hari Eko Purwa
nto, S.I.Kom., M.
I.Kom,

23 95.83 



Sesi Waktu
Rencana &

Realisasi
Materi

Pengajar Ruang Hadir % Absen

12 Rabu, 5
Jun 2024

10:00 -
12:25

Unsur-unsur p
enting yag ha
rus mendapat
perhatian dal
am negosiasi
Mengukur kek
uatan negosi
asi Hambatan
dalam negosi
asi Hal-hal ya
ng harus dihin
dari ketika ber
langsung neg
osiasi Bebera
pa kesalahan
anggapan dla
m negosiasi

Unsur-unsur p
enting yag ha
rus mendapat
perhatian dal
am negosiasi
Mengukur kek
uatan negosi
asi Hambatan
dalam negosi
asi Hal-hal ya
ng harus dihin
dari ketika ber
langsung neg
osiasi Bebera
pa kesalahan
anggapan dla
m negosiasi

M.I.Kom Mulkan
Habibi, S.Kom.I.,
S.Kom.I, M.I.Ko
m
Hari Eko Purwa
nto, S.I.Kom., M.
I.Kom,

GP304 24 100.00 

13 Rabu, 12
Jun 2024

10:00 -
12:25

Strategi Nego
siasi Diskusi K
elompok

Strategi Nego
siasi Diskusi K
elompok

M.I.Kom Mulkan
Habibi, S.Kom.I.,
S.Kom.I, M.I.Ko
m
Hari Eko Purwa
nto, S.I.Kom., M.
I.Kom,

GP304 22 91.67 



Sesi Waktu
Rencana &

Realisasi
Materi

Pengajar Ruang Hadir % Absen

14 Rabu, 19
Jun 2024

10:00 -
12:25

Unsur-unsur p
enting yang h
arus diperhati
kan dalam ne
gosiasi Diskusi
kelompok

Unsur-unsur p
enting yang h
arus diperhati
kan dalam ne
gosiasi Diskusi
kelompok

M.I.Kom Mulkan
Habibi, S.Kom.I.,
S.Kom.I, M.I.Ko
m
Hari Eko Purwa
nto, S.I.Kom., M.
I.Kom,

GP304 23 95.83 

15 Rabu, 26
Jun 2024

10:00 -
12:25

Proses Negosi
asi Diskusi Kel
ompok

Proses Negosi
asi Diskusi Kel
ompok

M.I.Kom Mulkan
Habibi, S.Kom.I.,
S.Kom.I, M.I.Ko
m
Hari Eko Purwa
nto, S.I.Kom., M.
I.Kom,

GP304 24 100.00 

16 Rabu, 10
Jul 2024
10:30 -
12:00

UAS

UAS

M.I.Kom Mulkan
Habibi, S.Kom.I.,
S.Kom.I, M.I.Ko
m
Hari Eko Purwa
nto, S.I.Kom., M.
I.Kom,

GP304 24 100.00 



UNIVERSITAS MUHAMMADIYAH JAKARTA
Kampus A: JL. K. H. Ahmad Dahlan Cirendeu Ciputat Tangerang Selatan

Kampus B: Jl. Cempaka Putih Tengah XXVII, Jakarta Pusat 10510
Website: umj.ac.id | email: info@umj.ac.id | Telp: +6221-7492862/7401894, +6221-4256024

ISI PRESENSI MAHASISWA
ILMU KOMUNIKASI
2023/2024 GENAP

Mata kuliah : WP01042317 - Teknik Lobi Negosiasi Nama Kelas : J

No NPM NAMA

TATAP MUKA

6
Mar
2024

13
Mar
2024

20
Mar
2024

27
Mar
2024

3
Apr
2024

24
Apr
2024

1
Mei

2024

4
Mei

2024

8
Mei

2024

15
Mei

2024

22
Mei

2024

29
Mei

2024

5
Jun
2024

12
Jun
2024

19
Jun
2024

26
Jun
2024

10
Jul

2024

Peserta Reguler

1 22010400013 TIARA
OKTAVIANA

H H H H H H H H H H H A H H H H H

2 22010400014
AMELIA
NURIYANI H H A H H H H A H H H H H H H H H

3 22010400022
NANDA
AFRILIA

H H H H H H H H H H H H H H H H H

4 22010400052 SITI NUR
AFINA

H I A H I H H A H H H H H H I H H

5 22010400058
SABRINA
HUMAIRA
DARMAWY

H H H H H H H H H H I H H A H S H

6 22010400059
RIMA
DAMAYANTI

H H H H H H H H H H I H H H H H H

7 22010400075

MUHAMMAD
HAFIZH
AULIA AL
GHIFFARI

H H H H H H H H H H H H H H H H H

8 22010400076
MIRNA
KAMISABILA H H A H H H H A H H H H H H H H H

9 22010400085 NUR
HAMIDAH

H H H H I H H H H H H H I H H H H

10 22010400087 TRINITA
AULIA ZAHRA

H H H H H H H A H H H H H S H H H

11 22010400093 WINARSIH H H A H H H H H H H H H H H H H H

12 22010400110
RISCA
AMILYA H H H H H H H H H H H H H H H H H

13 22010400116
BELLA
PUSPHITA
SARI

H H H H H H H A H H H H H H H H H

14 22010400130
NABILA
NURSABRINA
DAUD

H S H H S H H A H H H H H H I I H

15 22010400131
DIVIA LAYLA
ZAMZAMIAH H H H H H H H H H H H H H I H H H

8/19/24, 4:20 PM Laporan Hasil Presensi Mahasiswa
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16 22010400135
SAYYIDATINA
VISTA
KINTANI

H A H H I H H H H H H H H H H H H

17 22010400140
MUHAMMAD
ADZKAAR
PIKRI

H H H H H H H A H H H H H H H H H

18 22010400180
GIRIAWAN
GIAN
RAMADHAN

A H A H H H H A H H I H H A H H H

19 22010400181
HANA
RIZQIKA
HANDANI

H H H H H H H H H H I H H I H H I

20 22010400183
SYAKILA
AZZAHRA H A H H H H H A H H H H H H H H H

21 22010400197
HANDITO
PUTRA
PRATAMA

H A H H H H H A H H I H H I H H H

22 22010400198 MITHA
FEBRINA

H S H H H H H A H H H H I H A H H

23 22010400210
RORY APSA
MAZELY H H A H A H H A H H H H H H H H H

24 22010400218 FATIMAH H H H H H H H H H H H H I H H H H

Paraf Ketua Kelas  

Paraf Dosen  

8/19/24, 4:20 PM Laporan Hasil Presensi Mahasiswa
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UNIVERSITAS MUHAMMADIYAH JAKARTA
Kampus A: JL. K. H. Ahmad Dahlan Cirendeu Ciputat Tangerang Selatan

Kampus B: Jl. Cempaka Putih Tengah XXVII, Jakarta Pusat 10510
Website: umj.ac.id | email: info@umj.ac.id | Telp: +6221-7492862/7401894, +6221-4256024

NILAI PERKULIAHAN MAHASISWA
PRODI : ILMU KOMUNIKASI
PERIODE : 2023/2024 GENAP

Mata kuliah : Teknik Lobi Negosiasi Nama Kelas : J
Kelas / Kelompok :
Kode Mata kuliah : WP01042317 SKS : 3

No NPM Nama Mahasiswa
TUGAS
(30%)

UJIAN TENGAH
SEMESTER

(30%)

UJIAN AKHIR
SEMESTER

(40%)
Nilai Grade Lulus

Sunting
KRS? Info

1 22010400013 TIARA OKTAVIANA 85.00 85.00 85.00 85.00 A ✔  
2 22010400014 AMELIA NURIYANI 82.00 83.00 83.00 82.70 A- ✔  
3 22010400022 NANDA AFRILIA 84.00 85.00 84.00 84.30 A- ✔  
4 22010400052 SITI NUR AFINA 82.00 83.00 85.00 83.50 A- ✔  

5 22010400058 SABRINA HUMAIRA
DARMAWY

78.00 85.00 83.00 82.10 A- ✔  

6 22010400059 RIMA DAMAYANTI 85.00 85.00 85.00 85.00 A ✔  

7 22010400075
MUHAMMAD HAFIZH
AULIA AL GHIFFARI 80.00 85.00 82.00 82.30 A- ✔

 

8 22010400076 MIRNA KAMISABILA 85.00 85.00 85.00 85.00 A ✔  
9 22010400085 NUR HAMIDAH 84.00 85.00 84.00 84.30 A- ✔  

10 22010400087 TRINITA AULIA ZAHRA 83.00 85.00 82.00 83.20 A- ✔  
11 22010400093 WINARSIH 85.00 85.00 85.00 85.00 A ✔  
12 22010400110 RISCA AMILYA 85.00 85.00 87.00 85.80 A ✔  
13 22010400116 BELLA PUSPHITA SARI 84.00 85.00 83.00 83.90 A- ✔  

14 22010400130
NABILA NURSABRINA
DAUD 80.00 85.00 70.00 77.50 B+ ✔

 

15 22010400131
DIVIA LAYLA
ZAMZAMIAH

85.00 85.00 86.00 85.40 A ✔
 

16 22010400135 SAYYIDATINA VISTA
KINTANI

82.00 85.00 70.00 78.10 B+ ✔  

17 22010400140
MUHAMMAD ADZKAAR
PIKRI 82.00 85.00 83.00 83.30 A- ✔

 

18 22010400180
GIRIAWAN GIAN
RAMADHAN 83.00 75.00 79.00 79.00 B+ ✔

 

19 22010400181 HANA RIZQIKA
HANDANI

85.00 85.00 85.00 85.00 A ✔  

20 22010400183 SYAKILA AZZAHRA 83.00 83.00 81.00 82.20 A- ✔  

21 22010400197
HANDITO PUTRA
PRATAMA 84.00 85.00 81.00 83.10 A- ✔

 

22 22010400198 MITHA FEBRINA 80.00 85.00 85.00 83.50 A- ✔  
23 22010400210 RORY APSA MAZELY 80.00 80.00 A- ✔ ✔  

24 22010400218 FATIMAH 84.00 85.00 81.00 83.10 A- ✔  
Rata-rata nilai kelas 79.58 84.13 78.92 83.01 3.74
Pengisian nilai untuk kelas ini ditutup pada Selasa, 6 Agustus 2024 oleh 10494
Tanggal Cetak : Senin, 19 Agustus 2024, 16:20:53
Paraf Dosen :

M.I.Kom Mulkan Habibi, S.Kom.I., S.Kom.I, M.I.Kom
Hari Eko Purwanto, S.I.Kom., M.I.Kom,

8/19/24, 4:20 PM Laporan Nilai Perkuliahan Mahasiswa
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