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	Sikap:

1. Bertakwa kepada Allah SWT dan mampu menunjukkan sikap sebagai pencerah dan pemberdaya sesuai dengan nilai-nilai Islam yang berkemajuan 

2. Menjunjung tinggi nilai kemanusiaan dalam menjalankan tugas berdasarkan agama, moral, dan etika; 

3. Menginternalisasi nilai, norma, dan etika akademik; 

4. Berperan sebagai warganegara yang bangga dan cinta tanah air, memiliki nasionalisme
5. Menghargai keanekaragaman budaya, pandangan, agama,dan kepercayaan, serta pendapat atau temuan orisinal orang lain; 

9. Menunjukkan sikap bertanggungjawab atas pekerjaan di bidang keahliannya secara mandiri; 
Keterampilan Umum:

1. Mampu menerapkan pemikiran logis, kritis, sistematis, dan inovatif dalam konteks pengembangan atau implementasi ilmu pengetahuan dan teknologi yang memperhatikan dan menerapkan nilai humaniora yang sesuai dengan bidang keahliannya. 

2. Mampu menunjukkan kinerja mandiri, bermutu, dan terukur

9. Mampu mengambil keputusan secara tepat dalam konteks penyelesaian masalah di bidang keahliannya, berdasarkan hasil analisis terhadap informasi dan data 
Keterampilan Khusus:

1. Mengimplementasikan ilmu Komunikasi di bidang PR, advertising atau Penyiaran dalam praktik pekerjaan
2. Mampu beradaptasi terhadap situasi sosial yang dihadapi
3. Menguasai konsep teoritis bidang pengetahuan tertentu secara umum, dan konsep teoritis bagian khusus dalam bidang pengetahuan tersebut secara mendalam, serta mampu memformulasikan teknik lobi dan negosiasi dalam bidang PR, advertising atau Penyiaran. 
Penguasaan Pengetahuan:

Menguasai prinsip-prinsip dan kaidah teknik lobi dan negosiasi dalam bidang PR, advertising atau Penyiaran. 
.

	Deskripsi Singkat MK
	Teknik Lobby dan Negosiasi merupakan mata kuliah yang membekali pengetahuan dan keterampilan mahasiswa dengan mengedepankan penguasaan topik utama yaitu 1. Definisi dan pengertian lobi. 2. Posisi dan hubungan lobi dengan komunikasi. 3. Fungsi dan persiapan lobi. 4. Sasaran dan tujuan lobi. 5. Pengertian negosiasi. 6. Paradigma dan langkah-langkah negosiasi. 7. Strategi dalam negosiasi. 8. Definisi dan pengertian diplomasi. 9. Fungsi diplomasi dan Diplomasi sebagai profesi.



	Bahan Kajian
	1. Kontrak belajar : gambaran umum lobi & negosiasi
2. Pengertian dan aspek lobi : posisi dan hubungan lobi dengan komunikasi

3. Pengertian persuasi ; persuasi VS propaganda dan indoktrinasi

4. Hubungan antara lobi dan negosiasi terhadap fungsi PR, Advertising dan Penyiaran
5. Mengatasi situasi deadlock : mediasi, konsiliasi, arbitrase

6. Langkah dan strategi loby dalam PR, Advertising dan Penyiaran
7. Teknik negosiasi ; unsur penting dalam negosiasi dalam PR, Advertising dan Penyiaran
8. Identifikasi isu – isu dan topik negosiasi dalam PR, Advertising dan Penyiaran
9. Merencanakan strategi bernegosiasi dalam PR, Advertising dan Penyiaran
10. Etika bernegosiasi

11. Hambatan dalam lobi dan negosiasi

12. Konflik dalam lobi dan negosiasi

13. Masalah komunikasi dalam lobi dan strategi menghadapi orang

14. Memahamiteknik negosiasi .



	Pustaka
	Utama :
	

	
	Raj Chari, John Hogan, Gary Murphy and Michele Crepaz, 2001.Regulating lobbying: A global comparison, 2nd edition 

Chris Voss, Tahl Raz, 2016 Never Split the Difference Negotiating As If Your Life Depended On It

Deepak Malhotra, 2016. Negotiating the Impossible: How to Break Deadlocks and Resolve Ugly Conflicts


Tim Castle, 2018. The Art of Negotiation: How to get what you want


Aaron Paul Effective.2019 Communication:How to Make Your Conversations More Meaningful, Speak Confidently and Stay in Control of Conversations at Work and in Relationships


Lewicky, Roy J, Bruce Berry, David M.Sanders, 2012, Negosiasi (terj.), ed 6.
Salemba Humanika, Jakarta

Lewicky, Roy J, Bruce Berry, David M.Sanders, 2008, Essentials of Negotiation, McGrawHillIrwin, Boston, USA

Hariwijaya, 2008, Strategi Bernegosiasi: dilengkapi test Psikometrik, Oryza, Yogyakarta

Istijanto, 2007, Seni Menaklukkan Penjual dengan Negosiasi , Gramedia, Jakarta Adler, Ronald E and Jeanne 


	
	Pendukung :
	

	
	Modul atau literatur lain yang berkaitan dengan media, e-learning, dan macromedia flash

	Media Pembelajaran
	Perangkat lunak :
	Perangkat keras :

	
	Online via Zoom Meeting dan eCampus
	

	Team Teaching
	

	Matakuliah Syarat
	


	Mg Ke-
	CPMK          (sbg kemampuan akhir yg diharapkan)
	Indikator
	Bahan Kajian
	Metode Pembelajaran
	Estimasi Waktu
(Menit)
	Pengalaman Belajar
	Kriteria & Teknik Penilaian
	Bobot Penilaian (%)

	(1)
	(2)
	(3)
	(4)
	(5)
	(6)
	(7)
	(8)
	(9)

	1
	Memahami kontrak kuliah dan RPS mata kuliah Teknik Lobi dan Negosiasi.

	1. Mahasiswa mampu menjelaskan kontrak kuliah selama perkuliahan [C2]
2. Mahasiswa mampu menjelaskan RPS selama dalam pembelajaran [C2]
3. Mahasiswa mengetahui tujuan dan ruang lingkup mata kuliah Pengantar Penyiaran [C3]
	Pemaparan Kontrak Kuliah dan RPS
	Pembelajaran dilaksanakan secara online (dalam jaringan)
Synchronous :

· Presentasi

· Diskusi

· Tanya Jawab

Menggunakan aplikasi Zoom dan eCampus

Asynchronous :

· Mahasiswa menonton video penjelasan dosen 

· Mahasiswa menjawab soal / pertanyaan


	Kuliah 
[TM : 1x(3x50’)]

	Mahasiswa mematuhi kontrak kuliah dan RPS matakuliah Pengantar Penyiaran. [C5]
	Kriteria:

Sikap, Penguasaan dan ketrampilan

Teknik Penilaian:

Observasi
Partisipasi

Unjuk Kerja
	7,14

	2
	Memahami gambaran umum tentang lobi, negosiasi, pengertian dan aspek lobi


	Mahasiswa memahami ttg:

1. Pengertian dan Definisi lobi [C3]
2. Posisi dan hubungan lobi dengan komunikasi [C3]
3. Fungsi dan persiapan lobi [C3}
4. Tujuan lobi [C3}
Mahasiswa mampu menyimpulkan pengertian dan tujuan lobi

	1. Pengertian dan Definisi lobi [C3]
2. Posisi dan hubungan lobi dengan komunikasi [C3]
3. Fungsi dan persiapan lobi [C3}
4. Tujuan lobi [C3}

	Pembelajaran dilaksanakan secara online (dalam jaringan)
Synchronous :

· Presentasi

· Diskusi

· Tanya Jawab

Menggunakan aplikasi Zoom dan eCampus

Asynchronous :

· Mahasiswa menonton video penjelasan dosen 

· Mahasiswa membaca paper / jurnal


	Kuliah 

[TM : 1x(3x50’)]

	Mahasiswa berdiskusi dengan dosen selanjutnya menganalisis pengertian dan tujuan lobi
[C4]
	Kriteria:

Sikap, Penguasaan dan ketrampilan

Penilaian:

Observasi

Partisipasi

Unjuk Kerja
	7,14

	3


	Memahami Pengertian persuasi ; persuasi VS propaganda dan indoktrinasi

	a. Mahasiswa memahami Pengertian persuas [C3]
b. Mahasiswa bisa membedakan persuasi dengan propaganda [C3]
c. Mahasiswa bisa membedakan persuasi dengan indoktrinasi [C3]

	a. Pengertian persuasi

b. Pengertian propaganda 

c.Pengertian indoktrinasi
d. Contoh dan praktek Pengertian persuasi ; persuasi VS propaganda dan indoktrinasi

	Pembelajaran dilaksanakan secara online (dalam jaringan)
Synchronous :

· Presentasi

· Diskusi

· Tanya Jawab

Menggunakan aplikasi Zoom dan eCampus

Asynchronous :

· Mahasiswa menonton video penjelasan dosen 

· Mahasiswa mendengarkan rekaman audio penjelasan dosen 

· Mahasiswa menjawab soal / pertanyaan

· Mahasiswa membaca buku / paper / jurnal
	Kuliah 

[TM : 1x(3x50’)]

	Mahasiswa berdiskusi dengan dosen selanjutnya menganalisis Pengertian persuasi ; persuasi VS propaganda dan indoktrinasi [C4]
	Kriteria:

Sikap, Penguasaan dan ketrampilan

Penilaian:

Observasi

Partisipasi

Unjuk Kerja
	7,14

	4
	Memahami Hubungan antara lobi dan negosiasi terhadap fungsi PR, Advertising dan Penyiaran
	1. Mahasiswa mampu Hubungan antara lobi dan negosiasi terhadap fungsi PR [C2]
2. Hubungan antara lobi dan negosiasi terhadap fungsi advertising
3. Mahasiswa mampu menjelaskan Hubungan antara lobi dan negosiasi terhadap fungsi Penyiaran [C3]
	1.Hubungan antara lobi dan negosiasi terhadap fungsi PR [C2]
2.Hubungan antara lobi dan negosiasi terhadap fungsi advertising
3. Mahasiswa mampu menjelaskan Hubungan antara lobi dan negosiasi terhadap fungsi Penyiaran [C3] 
	Pembelajaran dilaksanakan secara online (dalam jaringan)
Synchronous :

· Presentasi

· Diskusi

· Tanya Jawab

Menggunakan aplikasi Zoom dan eCampus

Asynchronous :

· Mahasiswa menonton video penjelasan dosen 

· Mahasiswa mendengarkan rekaman audio penjelasan dosen 

· Mahasiswa menjawab soal / pertanyaan

· Mahasiswa membaca buku / paper / jurnal


	Kuliah 

[TM : 1x(3x50’)]

	Mahasiswa berdiskusi dengan dosen selanjutnya menganalisis Hubungan antara lobi dan negosiasi terhadap fungsi PR, Advertising dan Penyiaran [C4]
	Kriteria:

Sikap, Penguasaan dan ketrampilan

Penilaian:

Observasi

Partisipasi

Unjuk Kerja
	7,14

	5
	Memahami Mengatasi situasi deadlock : mediasi, konsiliasi, 
	a. Mahasiswa mampu menjelaskan dalam mengatasi deadlock 

[C2]
b. Mahasiswa mampu menjelaskan melakukan mediasi [C2] 

c. Mahasiswa mampu menjelaskan pentingnya konsiliasi [C2]

	a. Pengantar

b. Pengertian mengatasi deadlock 

[C2]

c.Mahasiswa mampu menjelaskan melakukan mediasi [C2] 

d. Mahasiswa mampu menjelaskan pentingnya konsiliasi [C2]

	Pembelajaran dilaksanakan secara online (dalam jaringan)
Synchronous :

· Presentasi

· Diskusi

· Tanya Jawab

Menggunakan aplikasi Zoom dan eCampus

Asynchronous :

· Mahasiswa menonton video penjelasan dosen 

· Mahasiswa mendengarkan rekaman audio penjelasan dosen 

· Mahasiswa menjawab soal / pertanyaan


	Kuliah

[TM: 1x(3x50’)]

	Mahasiswa berdiskusi dengan dosen selanjutnya menganalisis bagaimana mengatasi situasi deadlock : mediasi, konsiliasi, arbitrase [C3]
	Kriteria:

Sikap, Penguasaan dan ketrampilan

Penilaian:

Observasi

Partisipasi

Unjuk Kerja
	7,14

	6


	Memahami Langkah dan strategi loby dalam PR, Advertising dan Penyiaran

	Mahasiswa mampu memahami bentuk-bentuk dan strategi lobi dalam PR, Advertising dan Penyiaran

	a.Pengertian

b.Bentuk lobi  

c. strategi lobi dalam PR, Advertising dan Penyiaran

	Pembelajaran dilaksanakan secara online (dalam jaringan)
Synchronous :

· Presentasi

· Diskusi

· Tanya Jawab

Menggunakan aplikasi Zoom dan eCampus

Asynchronous :

· Mahasiswa menonton video penjelasan dosen 

· Mahasiswa mendengarkan rekaman audio penjelasan dosen 

· Mahasiswa menjawab soal / pertanyaan


	Kuliah 

[TM : 1x(3x50’)]

	Mahasiswa berdiskusi dengan dosen selanjutnya menganalisis Langkah dan strategi loby dalam PR, Advertising dan Penyiaran
 [C6]
	Kriteria:

Sikap, Penguasaan dan ketrampilan

Penilaian:

Observasi

Partisipasi

Unjuk Kerja
	7,14

	7

	Memahami Teknik negosiasi ; unsur penting dalam negosiasi dalam PR, Advertising dan Penyiaran 

Kuis
	a. Mahasiswa mampu memahami Teknik negosiasi
b. Mahasiswa mampu memahami unsur penting dalam negosiasi dalam PR, Advertising dan Penyiaran
Mhs memahami ttg. Materi perkuliahan secara umum dari pertemuan ke 2 s/d ke 6
	a. Pengantar
b. Teknik negosiasi
c. Unsur penting dalam negosiasi dalam PR, Advertising dan Penyiaran
Materi perkuliahan dari pertemuan ke 2 s/d ke 6
	Pembelajaran dilaksanakan secara online (dalam jaringan)
Synchronous :

· Diskusi

· Tanya Jawab

Menggunakan aplikasi Zoom dan eCampus

Asynchronous :

· Mahasiswa menjawab soal / pertanyaan


	Kuliah 

[TM : 1x(3x50’)]

	Mahasiswa berdiskusi dengan dosen dan menganalisis Teknik negosiasi ; unsur penting dalam negosiasi dalam PR, Advertising dan Penyiaran 

 [C6]
	Kriteria:

Sikap, Penguasaan dan ketrampilan

Penilaian:

Observasi

Partisipasi

Unjuk Kerja
	7,14

	U T S

(Ujian Tertulis)

	9


	Memahami dan merencanakan strategi bernegosiasi dalam PR, Advertising dan Penyiaran
Jenis Penyiaran
	a. Mahasiswa mampu merencanakan strategI bernegosiasi 

b. Mahasiswa mampu memahami bentuk-bentuk dan strategi negosiasi dalam PR, Advertising dan Penyiaran
 [C4] 

	a. Pengantar
b. Strategi bernegosiasi 
c. Bentuk-bentuk dan strategi negosiasi dalam PR, Advertising dan Penyiaran

	Pembelajaran dilaksanakan secara online (dalam jaringan)
Synchronous :

· Presentasi

· Diskusi

· Tanya Jawab

Menggunakan aplikasi Zoom dan eCampus

Asynchronous :

· Mahasiswa menonton video penjelasan dosen 

· Mahasiswa mendengarkan rekaman audio penjelasan dosen 

· Mahasiswa menjawab soal / pertanyaan


	Kuliah [TM: 1x(3x50’)]

	Mahasiswa berdiskusi dengan dosen selanjutnya menganalisis Merencanakan strategi bernegosiasi dalam PR, Advertising dan Penyiaran
 [C6]
	Kriteria:

Sikap, Penguasaan dan ketrampilan

Penilaian:

Observasi

Partisipasi

Unjuk Kerja
	7,14

	10


	Memahami Etika bernegosiasi


	Mahasiswa mampu Pengertian etika dalam negosiasi [C4] 

	a. Pengantar
b. Pengertian etika dalam negosiasi
	Pembelajaran dilaksanakan secara online (dalam jaringan)
Synchronous :

· Presentasi

· Diskusi

· Tanya Jawab

Menggunakan aplikasi Zoom dan eCampus

Asynchronous :

· Mahasiswa menonton video penjelasan dosen 

· Mahasiswa mendengarkan rekaman audio penjelasan dosen 

· Mahasiswa menjawab soal / pertanyaan


	Kuliah [TM: 1x(3x50’)]

	Mahasiswa berdiskusi dengan dosen selanjutnya menganalisis Etika bernegosiasi

 [C6]
	Kriteria:

Sikap, Penguasaan dan ketrampilan

Penilaian:

Observasi

Partisipasi

Unjuk Kerja
	7,14

	11


	Memahami Hambatan dalam lobi dan negosiasi
	a. Mahasiswa mampu memahami hambatan dalam lobi
b. Mahasiswa mampu memahami hambatan dalam negosiasi[C4] 

	a. Pengantar

b. Hambatan dalam lobi
c. Hambatan dalam negosiasi 


	Pembelajaran dilaksanakan secara online (dalam jaringan)
Synchronous :

· Presentasi

· Diskusi

· Tanya Jawab

Menggunakan aplikasi Zoom dan eCampus

Asynchronous :

· Mahasiswa menonton video penjelasan dosen 

· Mahasiswa mendengarkan rekaman audio penjelasan dosen 

· Mahasiswa menjawab soal / pertanyaan


	Kuliah [TM: 1x(3x50’)]

	Mahasiswa berdiskusi dengan dosen selanjutnya menganalisis Hambatan dalam lobi dan negosiasi [C6]
	Kriteria:

Sikap, Penguasaan dan ketrampilan

Penilaian:

Observasi

Partisipasi

Unjuk Kerja
	7,14

	12


	Memahami Konflik dalam lobi dan negosiasi


	a. Mahasiswa mampu memahami konflik dalam lobi
b. Mahasiswa mampu memahami konflik dalam negosiasi
 [C4] 

	a. Pengantar

b. Konflik dalam lobi
c. Konflik dalam negosiasi 

	Pembelajaran dilaksanakan secara online (dalam jaringan)
Synchronous :

· Presentasi

· Diskusi

· Tanya Jawab

Menggunakan aplikasi Zoom dan eCampus

Asynchronous :

· Mahasiswa menonton video penjelasan dosen 

· Mahasiswa mendengarkan rekaman audio penjelasan dosen 

· Mahasiswa menjawab soal / pertanyaan


	Kuliah [TM: 1x(3x50’)]

	Mahasiswa berdiskusi dengan dosen selanjutnya menganalisis Konflik dalam lobi dan negosiasi

 [C6]
	Kriteria:

Sikap, Penguasaan dan ketrampilan

Penilaian:

Observasi

Partisipasi

Unjuk Kerja
	7,14

	13


	Memahami Masalah komunikasi dalam lobi dan strategi menghadapi orang


	a. Mahasiswa mampu memahami masalah komunikasi

b. Mahasiswa mampu memahami komunikasi yang efektif [C4] 

	a. Pengantar

b. Hambatan komunikasi 
c. Pengertian 

Komunikasi yang efektif
	Pembelajaran dilaksanakan secara online (dalam jaringan)
Synchronous :

· Presentasi

· Diskusi

· Tanya Jawab

Menggunakan aplikasi Zoom dan eCampus

Asynchronous :

· Mahasiswa menonton video penjelasan dosen 

· Mahasiswa mendengarkan rekaman audio penjelasan dosen 

· Mahasiswa menjawab soal / pertanyaan


	Kuliah [TM: 1x(3x50’)]

	Mahasiswa berdiskusi dengan dosen selanjutnya menganalisis Masalah komunikasi dalam lobi dan strategi menghadapi orang

 [C6]
	Kriteria:

Sikap, Penguasaan dan ketrampilan

Penilaian:

Observasi

Partisipasi

Unjuk Kerja
	7,14

	14


	Memahami Teknik Presentasi Persuasif 
	Mahasiswa mampu memahami bagaimana Teknik Presentasi Persuasif [C4] 

	a. Pengantar.

b. Presentasi untuk negosias
	Pembelajaran dilaksanakan secara online (dalam jaringan)
Synchronous :

· Presentasi

· Diskusi

· Tanya Jawab

Menggunakan aplikasi Zoom dan eCampus

Asynchronous :

· Mahasiswa menonton video penjelasan dosen 

· Mahasiswa mendengarkan rekaman audio penjelasan dosen 

· Mahasiswa menjawab soal / pertanyaan


	Kuliah [TM: 1x(3x50’)]

	Mahasiswa berdiskusi dengan dosen selanjutnya menganalisis Memahami pola pikir orang lain [C6]
	Kriteria:

Sikap, Penguasaan dan ketrampilan

Penilaian:

Observasi

Partisipasi

Unjuk Kerja
	7,14

	15


	Kuis
	mhs memahami ttg. Materi perkuliahan secara umum dari pertemuan ke 9 s/d ke 14
	Materi perkuliahan dari pertemuan ke 9 s/d ke 14
	Pembelajaran dilaksanakan secara online (dalam jaringan)
Synchronous :

Menggunakan aplikasi Zoom dan eCampus

Asynchronous :

· Mahasiswa menjawab soal / pertanyaan


	Kuliah 

[TM : 1x(3x50’)]

	Mahasiswa berdiskusi dengan dosen [C6]
	Kriteria:

Sikap, Penguasaan dan ketrampilan

Penilaian:

Observasi

Partisipasi

Unjuk Kerja
	7,14

	U A S

(Ujian Tertulis)


Catatan :

1. TM : Tatap Muka, BT : Belajar Terstruktur, BM : Belajar Mandiri

2. [TM: 2x(2 x 50)] dibaca : kuliah tatap muka 2 kali (minggu) x 2 sks x 50 menit = 200 menit (6,67 jam)

3. [BT:2x(2x60’)]  dibaca : belajar terstruktur 2 kali (minggu) x 2 sks x 60 menit = 240 menit (4 jam)
[BM:2x(2x60’)] dibaca : belajar mandiri 2 kali (minggu) x 2 sks x 60 menit = 240 menit (4 jam)
