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	Capaian 
Pembelajaran (CP)
	CPL-PRODI
	

	
	1. Menunjukkan sikap bertanggungjawab atas pekerjaan di bidang keahliannya secara mandiri dan mampu menggunakan IPTEK untuk beradaptasi terhadap perubahan dan dinamika stakeholder (sikap)
2. Mampu menguasai ide-ide dasar teori sosial, teori humaniora dan pengetahuan budaya lokal dalam perspektif komunikasi di bidang Public Relation, Advertising dan Boardcasting (penguasaan pengetahuan)
3. Mampu berkontribusi dalam menganalisa kebijakan dan praktek kebijakan komunikasi di bidang Public Relations,  Advertising dan Boardcasting (keterampilan umum)
4. Mampu menunjukkan hasil kerja dalam penanganan masalah komunikasi di bidang Public Relations, Advertising dan Boardcasting yang dapat dipertanggungjawabkan pada pihak lembaga (keterampilan khusus)
5. Mampu mengaplikasikan nilai-nilai humanitarian dan hak azasi manusia sesuai dengan kode etik pekerja komunikasi di bidang Public Relations, Advertising dan Boardcasting (keterampilan khusus)

	
	CP-MK
	

	
	1. Mahasiswa mengerti dan memahami pengertian dasar tentang lobi. 
2. Mahasiswa Mengerti, memahami, dan mampu menjelaskan tentang latar belakang pentingnya Lobi. 

3. Mahasiswa Mengerti. Memahami dan mampu menjelaskan tentang Fungsi Lobi dan Teknik Lobi. 

4. Mahasiswa Mengerti, memahami dan mampu menjelaskan Konteks Lobi. 

5. Mahasiswa memahami Mengerti, memahami dan mampu menjelaskan  serta dapat mengukur Kompetensi Lobi. 

6. Mahasiswa mengerti, memahami dan mampu menjelaskan tentang Beberapa Kesalahan dalam melakukan Lobi. 

7. Mahasiswa Mengerti, memahami dan mampu menjelaskan serta menerapkan Lobi dalam praktik. 

8. Mahasiswa Mengerti, memahami dan mampu menjelaskan  Hakekat Negosiasi. 

9. Mahasiswa mengerti, memahami dan mampu menjelaskan tentang  Konseptualisasi Negosiasi. 

10.  Mahasiswa Mengerti, memahami dan mampu menjelaskan Negosiasi dalam praktik Diplomasi dan Lobi-Lobi. 

11.  Mahasiswa Mengerti, memahami dan mampu menjelaskan Jenis-Jenis Negosiasi. 

12.  Mahasiswa Mengerti, memahami dan mampu menjelaskan Jenis-Jenis Negosiasi. 
13.  Mahasiswa Mengerti, memahami dan mampu menjelaskan tentang Unsur-Unsur Penting yang harus diperhatikan dalam bernegosiasi. 

14.  Mahasiswa Mengerti, memahami dan mampu menjelaskan tentang Strategi dan Taktik dalam Negosiasi. 

15.  Mengerti, memahami dan mampu menjelaskan  seluruh pokok-pokok pembahasan/ materi lobi dan negosiasi.


	Deskripsi singkat MK
	Agar mahasiswa mampu memahami tentang cara melakukan lobi dan negosiasi serta melakukan kajian strategis dan tugas-tugas yang berhubungan dengan pekerjaan lobi dan negosiasi,  khususnya dalam konteks membangun komunikasi yang baik, saling pemahaman dan menguntungkan (sukses) antar individu dan lembaga.



	Materi Pembelajaran
(Pokok Bahasan)
	1. Pengertian Dasar Tentang Lobi
2. Hakekat Lobi

3. Fungsi Lobi

4. Teknik Lobi

5. Konteks Lobi

6. Mengukur Kompetensi Lobi

7. Beberapa Kesalahan dalam Lobi

8. Hakekat Negosiasi

9. Konseptualisasi Negosiasi

10. Negosiasi dalam Praktik Diplomasi dan Lobi-lobi

11. Jenis-Jenis negosiasi
12. Unsur-Unsur Penting yang harus mendapat perhatian dalam bernegosiasi

13. Strategi dan Taktik dalam negosiasi.
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	Media Pembelajaran
	Perangkat lunak:
	Perangkat keras:

	
	-
	LCD

	Dosen Pengampu
	Lilik Sumarni, S.Sos, M.Si

	Mata Kuliah syarat
	Pengantar Ilmu Komunikasi
	


	Mg ke
	Sub-CP-MK  (sbg kemampuan akhir yg diharapkan)
	Indikator
	Kriteria & Bentuk Penilaian
	Metode Pembelajaran
	Materi Pembelajaran (Sub Pokok Bahasan)
	Bobot Penilaian (%)

	(1)
	(2)
	(3)
	(4)
	(5)
	(6)
	(7)

	1
	Mahasiswa mengerti dan mampu menjelaskan tentang ruang lingkup materi perkuliahan.
Mengerti aturan proses belajar dan system evaluasi hasil akhir.

Mengerti dan mampu menjelaskan pengertian dasar tentang Lobi
	· Ketepatan dalam menjelaskan pengertian tentang ruang lingkup materi perkuliahan
· Mengerti dan mampu menjelaskan pengertian dasar tentang lobi
	Kriteria:
Ketepatan dan penguasaan.
Bentuk non-test:
· 
	Kuliah dan diskusi 
(TM: 3x50”)

	1. Ruang Lingkup Materi Perkuliahan

2. Pengertian Dasar Tentang Lobi

	5%

	2
	Mahasiswa Mengerti, memahami, dan mampu menjelaskan tentang latar belakang pentingnya Lobi
	· Ketepatan mendeskripsikan tentang latar belakang Lobi
· Ketepatan dalam menjelaskan pentingnya lobi 
	Kriteria:
Ketepatan dan penguasaan.
Bentuk non-test:
· Tulisan Essay
	Kuliah dan diskusi 
(TM: 3x50”)

	Hakekat lobi
	5%

	3
	Mahasiswa Mengerti. Memahami dan mampu menjelaskan tentang Fungsi Lobi dan Teknik Lobi
	· Ketepatan menjelaskan pengertian fungsi dan teknik lobi
	Kriteria:

Ketepatan dan penguasaan.

Bentuk non-test:

Tugas di kelas
	Kuliah dan diskusi 

(TM: 3x50”)

Tugas Kelompok 

	1. Fungsi Lobi
2. Teknik Lobi


	10%

	4
	Mahasiswa Mengerti, memahami dan mampu menjelaskan Konteks Lobi 
	· Ketepatan dalam menjelaskan Mampu menganalisis konteks lobi
	Kriteria:
Ketepatan dan penguasaan 
Bentuk non-test:
Tugas di kelas
	Kuliah dan diskusi 

(TM: 3x50”)

Tugas kelompok di kelas:
Membuat analisis bentuk-bentuk contoh Lobi
	   Konteks Lobi
	10%

	5
	Mahasiswa memahami Mengerti, memahami dan mampu menjelaskan  serta dapat mengukur Kompetensi Lobi
	· Ketepatan menjelaskan tentang kompetensi lobi
· Mampu menganalisis berbagai seting dalam lobi
	Kriteria:

Ketepatan dan penguasaan 

Bentuk non-test:

Tugas di kelas
	Kuliah dan diskusi 

(TM: 3x50”)

Tugas kelompok di kelas:

Mendiskusikan aspek-aspek dalam Lobi
	Mengukur Kompetensi Lobi
	10%

	6
	Mahasiswa mengerti, memahami dan mampu menjelaskan tentang Beberapa Kesalahan dalam melakukan Lobi
	· Ketepatan menjelaskan pengertian serta mampu menganalisa beberapa kesalahan dalam lobi
	Kriteria:

Ketepatan dan penguasaan 

Bentuk non-test:

Tugas di kelas
	Kuliah dan diskusi 

(TM: 3x50”)

Tugas kelompok di kelas:

Mendiskusikan tentang berbagai kesalahan dalam lobi
	 Beberapa Kesalahan dalam Lobi

	5%

	7
	Mahasiswa Mengerti, memahami dan mampu menjelaskan serta menerapkan Lobi dalam praktik
	· Ketepatan dalam menjelaskan serta menerapkan lobi dalam praktik
	Kriteria:
Ketepatan dan penguasaan
Bentuk non-test:
Tugas di kelas
	Kuliah dan diskusi 

(TM: 3x50”)

Tugas kelompok di kelas:

Mendiskusikan praktik lobi
	Lobi dalam Praktik
	5%

	8
	UJIAN TENGAH SEMESTER: (TAKE HOME TEST)
	
	
	
	

	9
	Mahasiswa mengerti, memahami dan mampu menjelaskan  Hakekat Negosiasi.
	· Ketepatan menjelaskan hakekat negosiasi
	Kriteria:

Ketepatan dan penguasaan

Bentuk non-test:

Tugas di kelas
	Kuliah dan diskusi 

(TM: 3x50”)

Tugas kelompok di kelas:

Presentasi
	Hakekat Negosiasi
	5%

	10
	Mahasiswa mengerti, memahami dan mampu menjelaskan tentang  Konseptualisasi Negosiasi.
	· Ketepatan dalam menjelaskan konseptualisasi negosiasi
	Kriteria:

Ketepatan dan penguasaan

Bentuk non-test:

Tugas di kelas
	Kuliah dan diskusi 

(TM: 3x50”)


	Konseptualisasi Negosiasi 
	5%

	11
	Mahasiswa Mengerti, memahami dan mampu menjelaskan Negosiasi dalam praktik Diplomasi dan Lobi-Lobi
	· Ketepatan dan kemampuan mempresentasikan mempraktikan keterampilan negosiasi dalam praktik diplomasi dan lobi-lobi
	Kriteria:
Kemampuan mempresentasikan 
Bentuk non-test:
Presentasi kelompok
	Tugas kelompok di kelas:

Presentasi


	Negosiasi dalam Praktik Diplomasi dan Lobi - Lobi (Menonton Video/Film)
	10%

	12
	Mahasiswa Mengerti, memahami dan mampu menjelaskan Jenis-Jenis Negosiasi.
	Ketepatan dan kemampuan menjelaskan jenis-jenis negosiasi
	Kriteria:
Kemampuan mempresentasikan dan enjelaskan jenis-jenis negosiasi.

	Tugas kelompok di kelas:

Presentasi


	Jenis- Jenis negosiasi
	10%

	13
	Mahasiswa Mengerti, memahami dan mampu menjelaskan tentang Unsur-Unsur Penting yang harus diperhatikan dalam bernegosiasi.
	Ketepatan dan kemampuan menjelaskan tentang Unsur-unsura yang pentng yang harus diperhatikan dalam bernegosiasi.
	Kriteria:
Kemampuan mempresentasikan unsur-unsurvpenting dalam negosiasi
	Kuliah dan Diskusi
	Unsur-Unsur Penting yang harus mendapat Perhatian dalam bernegosiasi
	10%

	14
	Mahasiswa Mengerti, memahami dan mampu menjelaskan tentang Strategi dan Taktik dalam Negosiasi.
	Ketepatan dan kemampuan menjelaskan  strategi dan taktik dalam bernegosiasi
	Kriteria:
Kemampuan mempresentasikan strategi dan taktik dalam negosiasi 
	Kuliah dan Diskusi
	Strategi  dan taktik dalam Negosiasi
	5%

	15
	Mengerti, memahami dan mampu menjelaskan  seluruh pokok-pokok pembahasan/ materi lobi dan negosiasi.
	Ketepatan dan Kemampuan  menjelaskan materi lobi dan negosiasi.
	Kriteria:
Kemampuan mempresentasikan strategi, teknik lobi dan negosiasi. 
	Kuliah dan Diskusi
Riview
	Pokok-pokok Materi selama satu semester
	5%

	16
	UJIAN AKHIR SEMESTER: Ujian Tertulis 
	
	
	Total
	100%


Masukan:
·  Menonton dan menganalisa film –film dalam berbagai konteks lobi dan negosiasi kemudian menganalisis mencari kelebihan dan kekurangannya.
