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KATA PENGANTAR
Alhamdulillahirabbil’alamin, puji syukur kehadirat Allah SWT , bahwa pada tanggal 27 Mei

2023 Dosen FEB UMJ telah melaksanakan Pengabdian masyarakat (PKM) berkolaborasi dengan mitra
Usaha Kecil dan Menenganh (UKM) Phatani Thailand. Selain untuk memenuhi kewajiban Tridharma
Perguruan Tinggi, pengabdian masyarakat ini juga dilakukan untuk memperluas kemitraan dan
kerjasama baik dengan pihak dalam maupun luar negeri. Sesuai dengan wawancara awal dengan mitra
yang membutuhkan pemahaman penyusunan laporan keuangan dan strategi marketing, Fakultas
Ekonomi dan Bisnis, Universitas Muhammadiyah Jakarta menugaskan beberapa dosen Program Studi

S-1 untuk menjadi narasumber dengan diskripsi sebagai berikut :

No. NAMA DOSEN ASAL PRODI TOPIK

1 | Dr. Nuraini, S.E.,M.M. S1- Manajemen SDM Unggul

2 | Dr. Hartutik, S.E.,M.M. S-1 Ekonomi Islam Perhitungan HPP untuk Bisnis
3 | Dr. Adi Mansah, Lc., M.A. Kuliner

4 | Dr. M. Irfan Tarmizi, S.E., Ak., | S-1 Akuntansi Arti Pentingnya Akuntansi

M.B.A,, CA.
5 | Dr. Hasanah, S.E.,M.M. S-1 Manajemen Penyusunan Laporan
6 | Sunarti, S.E.,M.M. Keuangan dengan aplikasi
SIAPIK
7 | Nor Laila, S.E.,M.M. S-1 Manajemen Strategi Marketing

Kegiatan PKM tersebut dilaksanakan secara online melalui zoom meeting, yang dihadiri oleh
Mitra UKM Phatani Thailand sebagai berikut :

No. NAMA MITRA ASAL KETERANGAN

1 Sanusi Waebuesa Thailand Kuliner Seafood

2 Samir Kasoh, S.Pd. Thailand PT. Teras Company

3 Apt. Ainah Sabuding, S.Farm Thailand Lembaga Sunya Narathiwat
4 Azmi Saleh Thailand Lembaga Student Loan Fund
5 Khafsah Thailand -

6 Abdulbasir Lohheng, S.Pd. Thailand -

7 Zulkifli Ahmad, S.Pd. Thailand -

8 Samaae Side’ Thailand -

Jakarta, 27 Mei 2023
Tim PKM FEB UMJ



A. Pendahuluan

UMKM sebagai entitas bisnis yang banyak menyerap tenaga kerja, di negara berkembang pada
umumnya memiliki peran yang besar dalam menopang pertumbuhan ekonomi. UMKM memiliki
peranan penting dalam perekonomian Indonesia terutama ketika terjadi krisis. UMKM bisa melewati
krisis moneter pada tahun 1998 silam dan pada masa Pandemi Covid-19. UMKM mampu menyerap 97
persen dari total angkatan kerja dan mampu menghimpun hingga 60,4 persen dari total investasi di
Indonesia (Sulastri, 2022) . Sebagai entitas yang berperan penting dalam perekonomian, kondisi UMKM
tidak setangguh perannya, UMKM cenderung mudah jatuh dan terpuruk karena kondisi sumberdaya
yang kurang baik, demikian juga dengan UMKM di kawasan Indonesia- Malaysia —Thailand dalam
melaksanakan kegiatannya menghadapi beberapa kendala. Pada dasarnya tiap UMKM menghadapi
permasalahan yang hampir sama yaitu faktor teknologi, permodalan ,pengelolaan bahan baku dan
pemsaran yang belum bisa berdaya saing secara global?. Selain teknologi, UMKM juga dianggap tidak
bankable sehingga sering mengalami kesulitan saat pendanaan melalui perbankan. Demikian juga
dengan permasalahan yang dialami oleh Mitra UMKM Thailand “Teras Company” yang mengalami
permasalahan pencatatan keuangan dan strategi dalam memasarkan produknya. Mitra belum sempurna
dalam melakukan pencatatan keuangan, belum memilah antara uang pribadi dengan uang perusahaan,
demikian juga dalam menentukan harga pokok penjualan, harga jual dan profit pun masih sangat
sederhana hanya berdasarkan perkiraan, yang tentunya tidak mencerminkan kondisi keuangan yang
sesungguhnya.

Dalam rangka memenuhi kewajiban Tridharma Perguruan Tinggi, tim dosen Fakultas Ekonomi dan
Bisnis Universitas Muhammadiyah Jakarta bekerjasama dengan UMKM Thailand melaksanakan
pengabdian masyarakat, sesuai dengan kebutuhan mitra dengan topik “Penyusunan Laporan Keuangan
Sederhana dan Strategi Pemasaran” selain untuk memenuhi kewajiban Tridharma Perguruan Tinggi,
Tim PKM hadir untuk memberikan wawasan terkait literasi keuangan dan strategi marketing, juga untuk

memperkuat dan memperluas kemitraan dan kerjasama baik dalam negeri maupun luar negeri.

1 Sulastri, 2022, Peran Penting UMKM dalam Ancaman Isu Resesi, https://www.djkn.kemenkeu.go.id/kpknl-
balikpapan/baca-artikel/15677/Peran-Penting-UMKM-dalam-Ancaman-Isu-Resesi., diakses pada 7 Juni 2023

2 Yuniarti, Yuyun. (2019), Strategi Pemberdayaan Usaha Kecil dan Menengah dikaswasan Indonesia-Malaysia-Thailand,
Journal Unpas ac.id
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B. Analisis Situasi

Kehidupan masyarakat tidak lepas dari aktivitas kehidupan sehari-harinya seperti berdagang,bekerja
dan lainnya. Seperti contoh UMKM merupakan aktivitas berdagang yang dilakukan para penggiat usaha
mikro kecil dan menengah yang memberikan pendapatan perkapita masyarakat itu sendiri. Kasus yang
sering ditemukan pada penggiat UMKM tersebut adalah banyaknya UMKM yang menutup usahanya
karena kekurangan modal dari akibat penurunan bahkan ada yang sampai gulung tikar karena kondisi
yang sangat tidak memungkinkan, hal ini sering diakibatkan karena kurangnya pencatatan dan
pembagian dana yang mereka gunakan seiring berjalannya usaha begitupun dengan strategi yang mereka
gunakan masih terbilang minim. Melihat sisi perkembangan zaman, banyak hal yang perlu
dikembangkan untuk melakukan usaha seperti inovasi produk, inovasi pemasaran baik secara offline
maupun online. Perubahan zaman menjadikan konsumen banyak menggunakan media social untuk
membeli suatu yang di inginkan akibatnya perlu adanya perubahan strategi penjualan dengan
menambahkan inovasi penjualan secara online. Hal ini diperlukan wawasan mengenai laporan keuangan
sederhana dan strategi pemasaran untuk para penggiat UMKM sehingga dapat berkembang sesuai

dengan perkembangan zaman.

C. Profil UMKM Pattani Thailand

UMKM merupakan mitra negara yang mengembangkan dan menaikan pendapatan negara. Banyak
dari mereka yang mengalami penurunan bahkan ada yang sampai gulung tikar akibat kondisi yang tidak
memungkinkan seperti kekurangan modal dan strategi pemasaran yang minim. Sesuai dengan
wawancara awal dengan mitra UMKM Pattani Thailand yang membutuhkan wawasan terkait
pengelolaan laporan keuangan sederhana dan strategi pemasaran di era sekarang. Oleh karena itu,
kegiatan pengabdian masyarakat hadir untuk berkolaborasi meningkatkan UMKM dengan mengangkat
tema “Penyusunan Laporan Keuangan dan Strategi Pemasaran di Patani Thailand untuk memben
tuk SDM Unggul”. Kegiatan ini dilaksanakan pada tanggal 27 Mei 2023 menggunakan media Zoom
Meeting.

D. Lokasi Mitra

Mitra dari kegiatan pengabdian pada masyarakat ini adalah para penggiat UMKM yang terdiri dari
beragam jenis usaha di Thailand.



E. Masalah yang dihadapi mitra

Dari pengamatan ovservasi yang dilakukan serta wawancara terhadap mitra UMKM Thailand, maka
kami menyimpulkan bahwa kondisi permasalahan yang dihadapi mitra adalah sebagai berikut :

1. Pengelolaan laporan keuangan yang belum maksimal dan belum terbagi dengan baik

2. Pengusaan strategi pemasaran yang belum maksimal

3. Pengelolaan produk yang kurang menarik minat konsumen

F. Tujuan Kegiatan

Adapun tujuan dari kegiatan PKM ini sebagai berikut :

1. Sebagai bentuk penyuluhan dan motivasi masyarakat untuk tetap beraktifitas, menjalankan roda
perekonomian keluarga dengan potensi yang ada.

2. Sebagai bentuk pengembangan wawasan UMKM Patani di Thailand

3. Sebagai motivasi UMKM Patani di Thailand untuk lebih kreatif dan inovatif.

4. Sebagai bentuk wawasan untul pelaporan keuangan sederhana agar tidak terjadi pengikikisan

modal.

G. Manfaat Kegiatan

Adapun manfaat dari kegiatan PKM ini sebagai berikut :
1. Pelaku UMKM Patani Thailand dapat memahami jelas pelaporan keuangan sederhana
2. Pelaku UMKM Patani Thailand dapat memahami tips pemasaran secara offline maupun online

3. Pelaku UMKM dapat memahami inovasi-inovasi pemasaran pada era sekarang.

H. Pelaksanaan Kegiatan Webinar

Pelaksanaan kegiatan webinar Pengabdian Kepada Masyarakat ini dilakukan menggunakan bantuan
aplikasi Zoom Meeting pada hari Sabtu tanggal 29 Mei 2023 dimulai pada pukul 09.00 WIB s/d selesai.

Kegiatan webinar ini menugaskan beberapa dosen untuk menjadi narasumber sebagai berikut :

No. NAMA DOSEN ASAL PRODI TOPIK
1 | Dr. Nuraini, S.E.,M.M. S1- Manajemen SDM Unggul
2 | Dr. Hartutik, S.E.,M.M. S-1 Ekonomi Islam Perhitungan HPP untuk Bisnis
3 | Dr. Adi Mansah, Lc., M.A. Kuliner
4 | Dr. M. Irfan Tarmizi, S.E., Ak., | S-1 Akuntansi Arti Pentingnya Akuntansi
M.B.A., CA.




5 | Dr. Hasanah, S.E.,M.M. S-1 Manajemen Penyusunan Laporan

6 | Sunarti, S.E.,M.M. Keuangan dengan aplikasi
SIAPIK

7 | Nor Laila, S.E.,M.M. S-1 Manajemen Strategi Marketing

Serta dihadiri oleh mitra UMKM Patani Thailand sebagai berikut :

No. NAMA MITRA ASAL KETERANGAN

1 Sanusi Waebuesa Thailand Kuliner Seafood

2 Samir Kasoh, S.Pd. Thailand PT. Teras Company

3 Apt. Ainah Sabuding, S.Farm Thailand Lembaga Sunya Narathiwat
4 Azmi Saleh Thailand Lembaga Student Loan Fund
5 Khafsah Thailand -

6 Abdulbasir Lohheng, S.Pd. Thailand -

7 Zulkifli Ahmad, S.Pd. Thailand -

8 Samaae Side’ Thailand -

Saat webinar berlangsung tampak beberapa peserta kegiatan aktif bertanya mengai materi yang
diberikan. Dan para pembicara memberikan jawaban yang bisa memuaskan peserta webinar yang
berkenaan dengan pertanyaan yang diajukannya. Indikator keberhasilan pada pengabdian masyarakat di
UMKM Patani Thailand ini sebagai berikut :

1. Antusiasme peserta dalam melakukan webinar ini dari aktifnya mengajukan pertanyaan-pertanyaan
terkait materi yang diberikan

2. Perserta termotivasi dengan materi yang ada dan inovasi-inovasi yang baru sehingga dapat di
implementasikan

3. Peserta termotivasi untuk melakukan pencatatan laporan keuangan sederhana guna untuk
meminimalisir pengeluaran yang jelas untuk mencegah penurunan modal yang mengakibatkan

terkikisnya modal.



I. Dokumentasi Kegiatan pengabdian pada Masyarakat UMKM Patani Thailand

PENGABDIAN

MASYARAKAT
INTERNASIONAL _TAHUN 2023

Penyusunan Laporan Keuangan Opening Speech
dan Strategi Pemasaran pada
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Gambar 1 Flyer Kegiatan PKM Webinar UMKM Patani Thailand
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Backgrounds

Gambar 10 Peserta Mitra UMKM Patani Thailand
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K. Penutup

Kegiatan pengabdian masyarakat telah Kami lakukan Bersama Tim Pengabdian Masyarakat melalui
Zoom Meeting dengan UMKM Patani Thailand dengan judul ” Penyusunan Laporan Keuangan dan
Strategi Pemasaran pada UMKM di Patani Thailand untuk membentuk SDM Unggul”. Dapat
kami simpulkan bahwa kegiatan ini memberikan motivasi kepada para penggiat UMKM Patani Thailand
untuk dapat memanfaatkan strategi pemasaran baik secara offline maupun online didukung dengan
inovasi-inovasi pada produk dan strategi pemasaran lainnya yang dapat dilakukan melalui social media
maupun media e-commerce lainnya. Serta memotivasi para penggiat UMKM Patani Thailand untuk
dapat mengelola dana nya dengan baik yang dapat di implementasikan dengan pencatatan sederhana
pada laporan keuangannya.

UMKM perlu mengasah kreativitas dan berinovasi agar produk yang dihasilkan lebih beragam dan
menarik konsumen untuk membeli. Dengan kreativitas dan inovasi serta pelaporan keuangan yang baik
agar membuka peluang bagi para penggiat UMKM Patani Thailand untuk berkembang jauh lebih baik
lagi.

14



L. Lampiran

]
(%) FAKULTAS EXONONI DAN BISNIS :53missier (s

& ® Progeam S 55 Ekonom! Igam

» -
Wy AMMAD JAKARTA * Program St 52 Magsster Manajemen (Teraheaasl)
%‘{—g' UNIVERSITAS MUH IYAH A & Program Swd 52 Mogster Auntarsl  (Terabreditast)

SURATTUGAS
No. 423/F3.UMI/V/2023

Assalamu alatkum w.w.

Tennng salam dan do’a semoga Kits senanbiasa dalam keadann schat wal'afiat dan dapat
menjalankan aktifitas schan-han, Axmim

Pimpman Fakultas Ekonorms Dan Bisnis Unaversatas Muhammadiyah Jakarta, dengan im
menugaskan kepada:

1. Dr. Nurueni, S.E, MM

2. Dr. Hartutik, S E. MM

3. Dr. Hasanah, S.E., M.M.

4. Dr. M. Irfan Tarmizi, S.E., Ak, MBA_ A

5. Nor Lailla, S.E., MM,

6. Sunarti, S.E, MM

7. Dr. Adi Mansah, MM,

Scbagai Narssumber dalam acarn Webmar UMKM Petaln Thauland dengan tema

“Penyusunan Laporan Keuangan dan Strategi Pemasaran pada UMKM di Petani
Thailand untuk membentuk SDM Unggul™ yang Insya Allah akan dilaksanakan pada:

Han, Tanggal : Sabtw, 27 Me1 2023
Media : Zoom Meeting

Dermukian Surat Tugas 1mi dibuat untuk dilaksanakan dengan sebaik-baiknya scbagm
amanah.

Wabillahittaufig walhidayah.
Wassalamu 'alatkum w.ow.

Jakarta, 25 Mex 2022

K OKH. Abrrod Dairlas, Oronaey, Oputal, Mecarta 15419 Tedo, ( (021) 7802023, 1021 Xa252004 Faac - (001 MIIASES, (021) 40202)
wobale | viip) Yebovg e M emanl C fo_ugdrymnad com
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Sayn vang hertanda tangun & bawah inl:
Nama Ketus | | Samir Masoh S.Pd. = :
Nama IRT/ Kelompok | | TERAS COMPANY =
Bnth' : | Manper |
Alamat - | Nedal lm Provinal Yala, Thatand

Memyatakan bersedia untuk bekerja sama dalam pelaksansan kegiotan Program Pengabdian
Kepada Masyarakast Usiversites Muhammodiyah Jakans tahun 2023, guna mencraphan
lPle«mwwmhngkm produkjass staa tarpet sosial lennya, dengan:

;_mxemlm Pengusd |- Dv. Hamulk, 8.6, MAL i
- 0726127002 ]
| Program Studi - Ekonomi Islam '
Fakulas ~ Fhonomi dan Bisnis -
llnhmlm Mubamemadiyah Jakans - Indonesia
Topik Kegiatan Waorkshop Petiyuswman Laporan Kewngan Sederhana dan
Strategi Pemasaran bagi UMKM di Patani Thaikand

Bersama |sd pula kami menystakan dengan sebenarmya habwa & antarn *Usaha Kecll/
st Kelompok* dalem Pelaksansan Kegoan Program Pengabdian kepada

Masyarakat ini thdak terdapar iatan kekeluarpsan dan usaha dabam wajud apapun.

Demikian Surat Pemyataan ini dibust dengan penub kesodacan dan tanggung jawab tanpa ada

ansur pemakssan di dalam pembaatannya, untek dapat degunakan sehagaimana mestinya.

Potani Thailend, .. 22 _sme 2028

;ﬁ____

{Samir Kasah)
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MATERI KEGIATAN WEBINAR
PENGABDIAN KEPADA MASYARAKAT
UMKM PATTANI THAILAND
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MENGHITUNG HARGA POKOK
PENJUALAN (COST OF GOODS
SOLD) PADA USAHA KULINER

Hartutik




PENTINGNYA HPP bagi UKM

Usaha Mikro, Kecil, dan Menengah
khususnya yang bergerak di bidang
kuliner saat ini  tergolong jenis bisnis
yang paling diminati  wirausahawan
muda. Perhitungan Harga pokok
penjualan menjadi hal yang penting
untuk diperhatikan. karena salah
menentukan harga pokok penjualan
akan berimbas pada salahnya informasi
terkait keuntungan yang diperoleh dan
tentunya akan menyesatkan dalam
pengambilan keputusan



berapa informasi keuangan yang
iperoleh UKM apabila mempraktekkan
akuntansi dengan baik dan benar
adalah :

1. Informasi Kinerja Perusahaan L
Informaisi posisi dana Perusahaan |
ormasi perubahan modal pemilik

Informasi pemasukan dan /
pengeluaran kas |

Informasi perencanaan kegiatan - ‘ﬁ: &

Informasi besaran biaya &‘ /. u

-



Pentingnya HPP

» Mengetahui total biaya yang dikeluarkan untuk
menghasilkan satu hidangan

» Mengetahuil Berapa harga jual yang pas untuk
makanan, dan Berapa proyeksi laba yang bisa
diambil dari hasil perhitungan tersebut

» gpakah harga jual sudah cukup
menguntungkan dibandingkan dengan biaya
pembuatannya.



Dasar perhitungan HPP pada Produk
kuliner

» ketahui jenis dan jumlah bahan yang tepat
untuk makanan yang dijual :

Tiram, daun bawang, cabe, minyak goreng
® hiaya transport, biaya tfenaga kerja langsung

® pbiaya fidak langsung seperti gas, listrik, biaya
kemasan



= rumus umum harga pokok penjualan :

HPP = HP produksi + Persediaan awal - Persediaan akhir

» Rumus Harga Pokok Penjualan

Harga beli + fransportasi + bahan pelengkap

» | aba

Penjualan - HPP - Biaya operasional




PRODUK SANUSI

Telor Cumi mentah




Kebutuhan Telor Cumi Goreng
1. Telor cumi mentah
2. minyak goreng
3. bawang merah
bawang putih
5. cabe rawit
cabe merah




1. Tiraom Segar
3. Sambal
4, sayur

TIRAM REBUS
Bahan yang dibutuhkan :
2. Bawang goreng




llustrasi

» harga beli 1 pack tiram Rp.50.000
= harga jual 1 pack tiram Rp. 65.000
= Margin 1 pack tiram Rp. 15.000

®» | pack tiram Rp. 50.000
» pahan pelengkap Rp. 5.000
®» Transport Rp. 1.000
= |ain-lain Rp. 1.000
total biaya perolehan Rp. 57.000
Harga Jual Rp. 65.000

Margin Rp. 8.000



Perhitungan Laba Rugi

KETERANGAN tanpa perhitungan | dengan perhitungan
HPP HPP

Penjualan 100 pack 6.500.000 6.500.000
HPP 5.000.000 5.700.000
Laba kotor 1.500.000 800.000
Biaya Operasional :

Listrik 100.000 100.000
Air 50.000 50.000
Pulsa Hp 80.000 80.000
transport delivery 200.000 200.000
Total Biaya Operasional 430.000 430.000

Total Laba Operasional 1.070.000 370.000




KHOP
KHUN




AKUNTANSI

Dr. M. Irfan Tarmizi, S.E., Ak., M.B.A., CA
27 Mei 2023




UMKM: DEFINISI

UU NOMOR 20 TAHUN 2008 TENTANG UMKM

3 Fawy,
e 3 w3 by

ol vy _‘ AT —

Usaha Mikro adalah usaha produktif milik orang perorangan dan / atau badan usaha
perorangan yang memenuhi kriteria Usaha Mikro sebagaimana diatur dalam UU ini.

Usaha Kecil adalah usaha ekonomi produktif yang berdiri sendiri, yang dilakukan oleh
perorangan atau badan usaha yang bukan merupakan anak perusahaan atau bukan cabang
perusahaan yang dimiliki, dikuasai, atau menjadi bagian baik langsung maupun tidak

langsung dari usaha menengah atau usaha besar yang memenubhi kriteria Usaha Kecil

|: sebagaimana dimaksud dalam Undang-Undang ini. ]

Usaha Menengah adalah usaha ekonomi produktif yang berdiri sendiri, yang dilakukan oleh
orang perseorangan atau badan usaha yang bukan merupakan anak perusahaan atau cabang
perusahaan yang dimiliki, dikuasai, atau menjadi bagian baik langsung maupun tidak
langsung dengan Usaha Kecil atau usaha besar dengan jumlah kekayaan bersih atau hasil

‘ penjualan tahunan sebagaimana diatur dalam Undang-Undang ini. \

2




UMKM: KRITERIA

UU NOMOR 20 TAHUN 2008 TENTANG UMKM

e
Kriteria Usaha Mikro

e Kekayaan bersih paling banyak Rp 50.000.000,00 - lima puluh juta rupiah,
tidak termasuk tanah dan bangunan tempat usaha; atau

e Hasil penjualan tahunan paling banyak Rp 300.000.000,00

Kriteria Usaha Kecil

e Memiliki kekayaan bersih lebih dari Rp 50.000.000,00 - Rp 500.000.000,00,
tidak termasuk tanah dan bangunan tempat usaha; atau

e Memiliki hasil penjualan tahunan lebih dari Rp 300.000.000,00 - Rp
2.500.000.000,00.

Kriteria Usaha Menengah :

e Kekayaan bersih lebih dari Rp 500.000.000,00 - Rp. 10.000.000.000,00, tidak
termasuk tanah dan bangunan tempat usaha; atau

¢ Hasil penjualan tahunan lebih dari Rp 2.500.000.000,00 -50.000.000.000,00.




UMKM

PERMASALAHAN YANG DIHADAPI

INTERNAL

1)Rendahnya profesionalisme tenaga pengolah usaha UMKM

Keterbatasan modal dan askes terhadap pasar dan perbankan

Kemampuan penguasaan teknologi yang masih kurang

EKSTERNAL

«lklim usaha kurang menguntungkan bagi pengembangan usaha
*Kebijakan pemerintah belum berjalan sebagaimana diharapkan
*Kurangnya dukungan,

*Masih kurang pembinaan, bimbingan manajemen, dan
peningkatan kualitas sumber daya manusia



Struktur ekonomi organisasi sangat sederhana
Mempunyai karakter khas

Tanpa elaborasi

Tanpa staf yang berlebihan

Pembagian kerja yang lentur

Memiliki hirarki manajemen yang kecil

Sedikit aktivitas yang diformalkan

Sangat sedikit yang menggunakan proses perencanaan
Jarang memberikan pelatihan terhadap karyawan
Jumlah karyawan sedikit

Pengusaha sulit membedakan aset pribadi dan aset perusahaan

Sistem akuntansi kurang baik (biasanya bahkan tidak memiliki
pembukuan)



LAPORAN KEUANGAN

DEFINISI DAN STRUKTUR

Laporan keuangan memberikan infomasi = posisi keuangan, kinerja
perubahan posisi keuangan suatu perusahaan yang bermanfaat bagi
sejumlah besar pemakai dalam pengambilan keputusan

- J

f Laporan keuangan menunjukkan apa yang telah dilakukan manajemen

(stewardship), dan pertanggungjawaban sumber daya yang dipercayakan
kepadanya. Laporan keuangan disusun untuk memenuhi sebagian besar
L pemakai (investor dan kreditor).

Laporan keuangan disusun berdasarkan Standar Akuntansi Keuangan

(SAK/IFRS). Penerapan standar akuntansi keuangan untuk hal-hal yang

bersifat material: “Pernyataan ini tidak wajib diterapkan untuk unsur-unsur
_ Yyang tidak material”




LAPORAN KEUANGAN

ARTI PENTING




TAN DAR AKUNTANSI KEUANGAN

LAPORAN KEUANGAN DAN STANDAR

Pernyataan Standar Akuntansi Keuangan - PSAK

Standar Akuntansi Entitas Mikro Kecil Menengah - SAK EMKM

r o \

Standar Akuntansi Syariah Standar Akuntansi Organisasi
e Mengatur transaksi Syariah Nirlaba PSAK 45
e Pelaporan organisasi Syariah

» Diterapkan bersamaan dengan PSAK / e Ekuitas = Net aset
SAK ETAP / EMKM tergantung * Diterapkan bersamaan PSAK / SAK
\ entitasnya. / \\ ETAP / EMKM ttergantung entitasnyaj

* Mengatur pelaporan

Standar Akuntansi Pemerintahan (SAP), PP 71 tahun 2010, digunakan untuk entitas
Pemerintah Pusat dan Daerah dalam menyusun laporan keuangan. Standar berbasis Akrual,
dengan referensi utama IPSAS / International Public Sector Accounting Standards.




PILAR STANDAR AKUNTANSI

SAK UMUM—=> Bebasis akuntansi internasional (IFRS)

SAK ETAP —— Entitas bukan akuntabilitas publiK

SAK EMKM*_, Entitas mikro, kecil, menengah

PSAK —— Transaksi berbasis syariah
SYARIAH
PSAK SYARIAH

* Pilar baru dikeluarkan oleh DSAK IAl pada 24 Oktober 2016, efektif 1 January 2018.

SAK ETAP




PILAR STANDAR AKUNTANSI

TANGGAL PENTING

1. IFRS hanya diadopsi untuk Standar Akuntansi Keuangan (PSAK) sejak tahun
1994. Hasil Kongres IAl September 1994.

2. SAK ETAP diluncurkan secara resmi pada tanggal 17 July 2009, efektif 1 Januari
2011.

3. SAK EMKM diluncurkan secara resmi pada tanggal 8 Desember 2016, efektif 1
Januari 2018

4. Instansi Pemerintah menggunakan Standar Akuntansi Pemerintahan, PP 24
tahun 2005 - PP 71 tahun 2010 berbasis akrual

Prepared by etikakaryani71@gmail.com BUMDES, 16 Juli 2022 10



PILAR STANDAR AKUNTANSI

SAK

Dasar penyusunan

Pengaturan perlakuan
akuntansi (ruang
lingkup)

SAK UMUM

Berbasis IFRS Standards

Entitas dengan
akuntabilitas
publik yang
signifikan.

SAK ETAP

Standar lokal

Entitas tanpa
akuntabilitas publik
yang signifikan, namun
menerbitkan laporan
keuangan untuk tujuan
umum bagi
penggunanya.

SAK EMKM

Standar lokal

(1) Entitas tanpa
akuntabilitas publik yang
signifikan dan

(2) entitas yang
memenuhi definisi

dan karakteristik sesuai
UU No 20 Tahun 2008
tentang UMKM.

11



SAK EMKM

RUANG LINGKUP

Disahkan 24 Oktober 2016, dilaunching pada KNA
VIII 8 Desember 2016

e Kata Pengantar
e Standar — 18 bab = isi pokok standar
e Dasar Kesimpulan = bukan bagian standar

e Contoh llustrasi laporan keuangan — dilengkapi contoh jurnal
penyesuaian kas menjadi akrual = bukan bagian dari standar

12




SAK EMKM

UU NOMOR 20 TAHUN 2008 TENTANG UMKM

Standar digunakan untuk entitas mikro, kecil dan menengah

e ETAP yang memenuhi definisi dan kriteria usaha mikro, kecil, dan
menengah sebagaimana diatur dalam peraturan perundang-
undangan yang berlaku di Indonesia, selama dua tahun berturut-

turut.

Dapat digunakan entitas lain jika otoritas mengijinkan entitas
tersebut menyusun laporan keuagnan dengan menggunaan SAK

EMKM

13



SAK EMKM

LAPORAN KEUANGAN EMKM

e Laporan Laba Rugi QUﬁ']‘l‘i‘Zﬂﬂ‘v!u

e Laporan Posisi Keuangan QUﬁ']Vl‘i‘ZJ']ﬂ‘I/!‘LL

e Catatan atas Laporan Keuangan QUﬁ'\‘l‘i‘tﬂﬂ‘Vgu

14



KASUS FEHEUKUAH SEDERHAHA

Materiini mendirkuwrikan tentang baqaimanaproarer menyajikan laporan bkeuangan

dengan menqqunakan pendekatan perramaan akunkanri. Ferramaan akunkanri

memberikan darar pemabhaman vangberquna dalam mempelajari pendekatan arat

iurnal berearanaan vana diterackan dalam crakeik Eirnir.

wrtrars: Tuan Azep mendirikan wraha dagang "Keripik Zinqkok Fedar® pada

tangqal1danuari 2023, Tranrakri yanqterjadirelamaratumingqupertama dibulan
danuari 2022 adalahrebaqai kerikutk:

Tany
aul

Tranrakr:

nE-dan

Menvekor vang tunairebagaimodal uraba Fp. 100000, G

nE-Jan

Membeliperalakan dapurrecaratunaiberupa; 1buab vajanfpengqorengan
Fp.Z25.000 1 bkuahrendok uajan R 200010,

¢ bkuahkalenan Bp. 50,000, 2 buah pirau Bp. 200000, 1buak kompor qar R
50,000 barkom plarkik borar Fp. 27000 kgkal harga B 9020010

nd-Jdan

Membavarrewatempat wraha Fp. 00000 por minggqu

n5-Jlan

Membeli qar elpiji 3 kq Rp. 21,0000

NE-Jan

Membelibabhan bakuringkonq 10 kq Fp 100,000, garam & bunqkur kq R
10,0000, minyak qoreng £ kg Rp #0.000, bauang putih 1 ka R

15,000, zabke merabh 1 kq Rp 500000, kekumbar ¥ kq Bp 20,000, kpkal harga Fg
Fip 550,000

07-dan

Membeliperlengkapan; plartik kemaran 2 pack Rp 15,000

NE-Jdan

Zelurub baban bakueelabrelerai diolabh menjadi kerupukringkong pedar dan

dankelah dikemar menjadi 5l bunglur.

NE-Jdan

Memkbavar upabh marak dan pengemaran Fp. 55,0010,

n4-Jdan

Dijual 25 bunqkurringkong yanqg diprodubkrirezara kredit Fp. 25,0010

10, Jan

Dijual 25 kunqkurringkong vang diprodubrirecaratunai Fp 500,000

10-dan

Dikerima pelunaran akar penjualanringkong padatangqal 9 Jdan

11-Jdan

Membavar kemirifupah penjualan Rp. 40,000

12-dan

Ferlengkapan plartik kemaran yangterriralpazk

Dimints : Surunlah laporan kevangan uwraha dagqang "Kerupuk Sinqkong Fedar milik
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1

2 Aktiva Pasiva

. Persediaan Bahan|  Persediaan
Tanggal Kas Piutang Usaha Perlengkapan Peralatan Modal Tn. Acep | Saldo Laba Pendapatan Beban

3 Baky Barang Jadi =| Unangusaha

a| 2l1an| rp 10.000.000 Rp_10000.000 3etoran modal

5| 3| [rp o02000 Rp 902000 Pembelian peralatan

6| 4 [Rp 300000 Rp 300000 |Beban sewa

7 s [re 21.000 Bp 21000 [Beban gas

8| s |Rp  Ss0000 Rp 550000 Pembelian bahan baku

3| 7| [rp 15.000 Rp 15.000 Pembelian per

10 8 -Rp  Ssooon [Rp  ssoooo Pengolahan bahan baku
1| 8] |-ke 55.000 Rp  55.000 |Pengalshan bahan baku
12 9 Rp 625000 Rp 25000 Penjualan Kerupuk kredit
13 10 Rp 500.000 Rp 500,000 Penjualan tunai

14] 10 -Rp___ ss0000 -Rp 550000 Harga pokok penjualan
15 10 R 625000 [-Rp 625000 Pelunasan piutang usaha
16 1 |-ke 40.000 Rp 40000 [Komisi

17 12 -Rp 10.000 Bp 10000 [Beban perlengkapan

18

13 Rp 9242000 | Rp - | Rp -Irp -|rp 5000 | Rp 902000 | [Rp - [ rp 10000000 | Rp -|Rp 575000 [Rp  426.000

20

21

2 Rp 10.149.000 Rp  10.129.000

2

24 Rp -

25

26

27

2

23

30

31

32

33
34 -

‘ Transaksi | Persamaan Akuntansi | LR | Neraca [l r

2 Usaha Keripik Singkong Pedas
3 LAPORAN LABA-RUGI suflsuann
Untuk Bulan Januari yang Berakhir 31 Januari 2023

4
5

6 |Penjualan Fp 1125000
i

8

]

HFP -Rp 550.000
Laba Kotor Rp 575.000
Beban Operasi

10 Beban Sewa Ep 300.000

1 Beban Gas Ep 21.000

12 Beban Komisi Rp 40.000

13 Total Beban Operast Rp 361.000
14 |Laba Usaha Ep 214.000

Transaksi Persamaan Akuntansi LR Meraca [ >

m - 1 + 85%
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Usaha Keripik Singlkong Pedas
3 NERACA 9uGR
Per 31 Januari 2023

Kas lIUAR Rp 9242000 |Utang Usaha v371iln5e Ep -
Piutang Usaha apitianss Rp -

Persediaan Bahan Balw AdsTondiu Rp -
Persediaan Barang Jadi Audnasadodiiagd Rp -
Perlenghapan ungal Rp 5.000 [Modal Tuan Acep viuanuiciaiud | Bp 10,000,000
11 |Peralatan alnsal Rp 902.000 |Saldo Laba LAuslsl Ep 149.000

w @ o o

=

13 Rp 10.149.000 Rp 10.149.000

Transaksi Persamaan Akuntansi ‘ LR | Neraca [l r

H B O - 1 + B5%



PENGABDIAN MASYARAKAT
INTERNASIONAL 2023

PENDAMPINGAN UMKM DALAM
PEMBUATAN LAPORAN KEUANGAN

Dr. Hasanah, SE.MM

Penyusunan Laporan
Keuangan Sederhana dan
Strategi Pemasaran untuk
UMKM di Patani Thailand
Sabtu, 27 Mei 2023



Kesadaran
mencatat
Transaksi
rendah.
Pencatatan
dianggap sulit.
Skala usaha
kecil/sederhana
Keuangan
bercampur

Pentingnya Pencatatan Transaksi
Keuangan

Information
Gap

Bank Sulit
Menganalisa

Kemampuan
UMKM

v' Bagaimana kinerja
usaha saat ini dan
Mmasa depan

v' Berapa jumlah kredit
yang dibutuhkan

v’ Bagaimana
kemampuan
pembayaran
Claglelell



Pentingnya Pencatatan Transaksi Keuangan

4

ASET = KEWAJIBAN + MODAL (+ Pendapatan - Biaya)
P




Tujuan Program Pencatatan Transaksi Keuangan Si Apik

@ Jasa
& Perdagangan
© Manufaktur

& Pertanian

& Peternakan
& Perikanan Tangkap
& Perikanan Budidaya

& Perorangan



Pencatatan Transaksi Keuangan Si Apik

—

-

Dapat menggambarkan kondisi keuangan usaha yang akurat.
Output SI APIK berupa laporan keuangan (Neraca, Laba rugi, Arus kas, dll) yang
dapat memenuhi minimal laporan keuangan untuk pengajuan kredit

~

—_



LANGKAH-LANGKAH MENDOWNLOAD APLIKASI
SI APIK




2355 OB = M. O° 2252 0 DO (ORI W]

‘)

LANGKAH - LANGKAH o R

L3

2] 100 rb+

22 MB Rating 3+ @ Download

Mendownload Aplikasi Si
Apik di Android

Aplikasi Pencatatan Informasi Keuangan (SI APIK)
bagl Usaha Mikro Kecil (UMK)

ikan Terkait penelusuran Anda

&

Alat Banu Pengaturan

3 JUTA PINCSUNA

i |
lc s
D{ ®

UNTUK UMKM
BukuKas INDONESIA
. $ ——
Chrome 5, Goagle ? Duo
3 BukuKas - BukuWarung: Halokas -

Pembukuan, Cat.. Catat Keuangan.. Catalan Keuang..
15MB 86 MB 69 MB
Anda mungkin juga suka -2

Cn
Ca



2355 O Q @ &

< si apik Q N

2 JUTA PENGSUNA

— UNTUK UMKM
BukuKas INDONESIA
L ——
BukuKas - BukuWarung Halokas - Cn
Pembukuan, Cat Catat Keuangan Catatan Keuang Ca
iI5M 8.6 MB 6,9 MB
Anda mungkin juga suka >

AT W0 &

\\

Mulai Disini @

BANK INDONESIA

Izinkan S| APIK mengakses foto,

media, dan file di perangkat?
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Syarat dan Ketentuan

SYARAT DAN KETENTUAN
APLIKAS| PENCATATAN INFORMASI KEUANGAN
(Sl APIK)

Harap baca Syarat dan Ketentuan ini dengan seksama
sebelum menggunakan aplikasi ini

Dengan mengklik dan menerima syarat dan ketentuan
yang anda setujul bahwa anda telah membaca,
memahami, mengakui dan menyetujui syarat dan
ketentuan ini, maka anda dapat mengakses dan
menggunakan aplikasi SI APIK untuk pencatatan
transaksl| keuangan Anda.

BANK INDONESIA

BANK SENTRAL REPUBLIK INDONE SWA

Kiik untuk penjelasan lengkap

Syarat dan Ketentuan

Saya menyetujui seluruh Syarat dan
Ketentuan yang berlaku

< Langkah 1

Pilih sektor Usaha Anda

Jasa

Perdagangan

Manufaktur

Pertanian

Perikanan Budidaya

Perikanan Tangkap

Peternakan

Usaha
Perorangan

SELANJUTNYA

alfsffolfolle] © [clle




00.02 © = »

23.58 O w2 »

€= Langkah 2

Upload Logo Badan Usaha %5

Nama Badan Usaha*

Nama Badan Usaha*
Emak's Cafe
G G Gb G G G &G @ *

Alamat Badan Usaha*

Alamat Badan Usaha*

jl. Amaliun Ruko No.4A Komat 1 Medan

Nomor Telepon

\ Nomor Telepon
082165570015

~rvvilile *
Pemilik Sutanti

Janis Usaha

SELANJUTNYA
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< Langkah 2

Nomor Telepon

Pemilik*

Jenis Usaha

MANUFAKTUR

Deskripsi Usaha

KTP/NPWP
Password <
Konfirmasi Password <

--------*

00.04 O = »

< Langkah 2

Nomar Telepor

082165570015

Pemilik*

Sutanti

lonls Lisaha

MANUFAKTUR

Deskrips) Lsaha
Menjual Ayam Kentucky, burger dan pizza

KTP/NPW§

1271107012850006

Password

Kinanti2014# o

Kinanti2014# >

SELANJUTNYA
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Transaksi

PENERIMAAN PENGELUARAN

PENJUALAN

Transaksi menjuasl barang
atau produk balk secara tunal
maupun kredit

UTANG

Pinjaman dana darl kreditur,
baik bank, badan usaha maupun
perorangan

MODAL

Uang dan barang yang
diserahkan oleh pemilik badan
usaha sebagai modal

Data usaha berhasil dimasukkan, Terimakasih!

Data usaha berhasil dimasukkan, Terimakasih!

OK

‘_ A T /'.'.f;":,- ;-;.
thasmnwamm

 penjuals annpumpmqlm'nhn
te’tev

PENARIKAN DARI BANK

Penerimaan yang berasal dari
penarikan bank seperti Giro,
tabungan dan Deposito




[ ¢ WV
00.07 © = =

® Instagram Akulaku

T-Sel Menu

00:07

Sen, 11 Jan

Pilih Pengguna

00:07

Jakarta

Password

Ingat Saya

MASUK

Lupa Password ?

KELUAR GANTI PASSWORD







Strategi

Marketing
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STRATEG
PEMASARAN

(UALITAS paca

PRODUK TERJAMIN

1. PRODUK







Kemasan menarik
pembeli tertarik




STRATEGI
PEMASARAN

Rp 35.950 o
l

A0 A

8803207568258

80803058 F : x «x
(1-ALL ) 7°2-2013 /N

Harga Psikologi






TEMPAT

TEMPAT

Bisnis harus mempertimbangkan
bagaimana produk tersebut sampai
pada pelanggan.

Contoh : Bisnis tersebut dapat
menawarkan produknya via toko, e-
mail, e-commerce dan marketplace.




STRATEGI
PEMASARAN
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STRATEGI
PEMASARAN

é Kecepatan i ’

Ketepatan
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RUANG USAHA YANG BERSIH DAN RAPI

STRATEG]
| PEMASARAN







